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Ley de MeJOrA deL FunCiOnAMientO de LA CAdenA ALiMentAriA

E
l Secretario General de COAG, Miguel Blanco
compareció  el 19 de marzo ante la Comisión
de Agricultura del Congreso de los Diputados

para defender la necesidad de una Ley que corri-
ja los desequilibrios en la cadena agroalimentaria.
Blanco ha apuntado que el proyecto de ley de
medidas para la mejora del funcionamiento de la
cadena alimentaria es una oportunidad “única y

valiente” para conseguir una mayor transparencia
y seguridad jurídica en la cadena. 

Medidas presentadas por COAG
Para llegar a una realidad justa, el máximo res-
ponsable de COAG ha planteado una serie de
mejoras a los diputados para que sean introduci-
das en el trámite parlamentario:

COAG Pide sAnCiOnes durAs PArA
GArAntizAr eL CuMPLiMientO de LA Ley

y evitAr LOs AbusOs de LAs GrAndes
CAdenAs de distribuCiÓn

1. extender la obligatoriedad
de los contratos por escrito a
todos los agentes. Con el objeto
de evitar prácticas abusivas y desle-
ales como los cambios en el destino
comercial de la producción. No obs-
tante, aunque los contratos por
escrito aportan transparencia y
seguridad jurídica, no mejoran el
poder de negociación de los opera-
dores. 
2. Prohibición de la venta a
pérdidas. El proyecto de Ley no
recoge la prohibición de la venta a

pérdidas que tanto daño hace a
nuestro sector y a la economía en
general. Se debe considerar como
práctica comercial abusiva en rela-
ción a la utilización de productos
agroalimentarios como productos
reclamo por parte de las empresas
de la distribución con el objetivo de
captar clientes. Esta práctica es muy
frecuente en leche, aceite de oliva y
ahora con la carne de conejo. 
3. establecimiento de un régi-
men sancionador duro y con-
tundente. Consideramos el régi-

men sancionador como absoluta-
mente imprescindible para garanti-
zar el cumplimiento efectivo de la
Ley. 
4. el incumplimiento de los
plazos de pago de la Ley de
morosidad debe considerarse
una práctica comercial abusiva
y desleal, en especial cuando se
trate de productos perecederos que,
por su naturaleza, son comercializa-
dos en un corto periodo de tiempo. 
5. Las subastas a ciegas y siste-
mas de licitación electrónica
deben ser reguladas y contro-
ladas para que la empresa lici-
tadora no las pueda controlar y
manipular en su beneficio
como ocurre en la actualidad.
Para ello, el comprador que realice
una subasta debe quedar obligado
a celebrar el contrato de suministro
con la oferta económicamente más
ventajosa y debe comunicar al resto
de concursantes la formalización de
ese contrato a efectos puramente
informativos. 

Miguel blanco, compareciendo en el Concreso de
los diputados
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PAC, etapa final

M
ucho llevamos hablado de
la PAC , pero ya estamos
en la última fase que será

en la que las tres patas sobre las
que se sustenta el poder en
Europa llegan a un acuerdo final
sobre la base de lo que cada uno
ha aprobado independientemen-
te. 
La Comisión Europea hizo la pro-
puesta, el parlamento la pulió
mejorándola en muchos aspectos
y en estos días el Consejo de
Ministros llegó a un último acuer-
do. 
Probablemente en el acuerdo de
los tres se parta camino entre
todos y serán los detalles los que
marcarán la diferencia, pero ya
sabemos que el “diablo” se escon-
de en los detalles.
En el análisis de la PAC suele ocu-
rrir que la lluvia de millones de
euros nos hace perder la perspec-
tiva del verdadero significado de
lo que Europa quiere hacer con
nosotros y nos quedamos sobre
todo en los dineros que nos toca. El
fondo del asunto no ha cambiado
y a pesar de que se reconoce por
muchos estamentos el destrozo
que se causa al sector agrícola
europeo, se sigue adelante, por-
que las grandes transnacionales
relacionadas con el sector obtie-
nen gigantescos beneficios y son
ellos los que ostentan el verdadero

poder con mayúsculas.
Hoy tenemos ya clarísimo cómo la
clase política con acceso real al
gobierno está vendida a esos
poderes, haciéndonos creer que
nos sirven a nosotros porque al
final les votamos.
Tengamos claro el objetivo: sólo
hay una política agraria buena y
es aquella que propicia que nues-
tro trabajo se nos paga por lo que
vale, esto es que nuestros produc-
tos tengan un precio justo. Si esto
fuera así, todo lo demás sobraba,
incluida la lluvia de millones con
las que se paga nuestro entierro.
No es esto lo que la PAC persigue.
Mientras tanto llegamos ahí,  al
menos defendamos un entierro
digno del ya sabemos muchas
cosas. El dinero total, parecido al
de la PAC anterior. La ayuda,  a
la hectárea. El perceptor, casi todo
el que se arrime.

Aquí seguiremos defendiendo
que sólo llegue a los que trabajan
en el campo. Aquí tenemos la
batalla. Por ello, tenemos que
defender la capa acoplada, por-
que esa sólo será para los que de
verdad tienen actividad y es la
que puede colocarnos a los gana-
deros de Cantabria en una posi-
ción aceptable. Las ayudas sólo
para 22,5 millones de hectáreas y
con año de referencia. La capa
verde (el30%) inamovible, y
muchos más pequeños y grandes
detalles con bastante discreciona-
lidad para que los Estados deci-
dan.
Con todo esto, la gran
pregunta:¿se mantendrán las
ayudas? La respuesta es que se
pueden mantener e incluso mejo-
rar en muchos casos, siempre que
se tenga claro que es a los gana-
deros a los que hay que defender.
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“Sólo hay una política agraria

buena y es aquella que 

propicia que nuestro trabajo

se nos pague por lo que vale”
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COAG : “LAs AyudAs PAC,
PArA A LOs AGriCuLtOres
ACtivOs PrOFesiOnALes”

La bajada del 14% en los fondos agrícolas comunitarios  y
el tijeretazo del 25,4% en el presupuesto estatal para
Agricultura, obliga a redefinir con claridad la figura del
agricultor activo como destinatario de las ayudas 

C
OAG solicita a los europarla-
mentarios que aprueben un
documento de posiciona-

miento sobre la reforma de la
Política Agraria Común (PAC)
que priorice las ayudas a los agri-
cultores activos, aquellos que ejer-
cen su actividad de forma profesio-
nal y directa sobre la base de un
modelo social de agricultura pro-
ductivo y sostenible. 
Miguel Blanco, Secretario General
de COAG afirma que “La reducción

en términos reales del 14% en los
fondos agrícolas comunitarios apro-
bada en la última cumbre de Jefes
de Estado y de Gobierno de los 27 y
el tijeretazo del 25,4% en el presu-
puesto estatal para Agricultura,
obliga a redefinir con claridad la
figura del agricultor activo como
destinatario de las ayudas para
que el reparto sea justo y equilibra-
do”.

Máximo de ayudas por explo-

tación
En este sentido, también es primor-
dial el establecimiento de un tope
máximo de ayudas por explotación.
COAG propone que el importe
de ayudas PAC por beneficia-
rio no supere los 100.000 euros
para que los fondos agrícolas se
dirijan a los verdaderos productores
de alimentos y no a aquellos titula-
res de explotación que se mantie-
nen en el agro con fines especulati-
vos. 
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Mantenimiento de cuota, vital
Otro tema de vital importancia
para España será el del manteni-
miento a medio y largo plazo del
sistema de cuotas de producción en
remolacha azucarera y leche y los
derechos de plantación de viñedo.
En el primer caso, para evitar la
deslocalización de la produc-
ción hacía los países del centro
y norte de europa, y en el segun-
do, para impedir que el sector viti-
vinícola pase de manos de los
pequeños y medianos viticultores a
las macro-explotaciones y bode-
gueros. 

Mayor flexibilidad de la PAC
También será decisiva para nues-
tros agricultores la flexibilidad en la
aplicación de la nueva PAC. La
diversidad de nuestro sector
agrario no puede acomodarse
a la tasa plana de ayudas por
explotación que plantea la
Comisión Europea para todos los
agricultores y ganaderos comunita-
rios. COAG exige cambios progresi-

vos, con marcado carácter social y
el establecimiento de zonas y regio-
nes productivas con criterios agro-
nómicos y socioeconómicos. sería
inaceptable un reparto de
ayudas indiscriminado que
supusiera el trasvase de fondos de
los profesionales agrarios a los pro-
pietarios de la tierra ajenos al sec-
tor. 
En cuanto al pago adicional con
fines medioambientales que
podría suponer el 30% del total
de ayudas, COAG apoya la
postura aprobada por el
Consejo europeo en la que se
pide que los condicionantes
verdes de la futura PAC no

obliguen al abandono de tie-
rras productivas ni supongan
descensos de rentas en los pro-
ductores. 

Fomento de incorporación al
campo
En el capítulo de desarrollo rural,
será imprescindible fomentar la
incorporación de jóvenes y mujeres
al campo ante el envejecimiento y
masculinización del sector. se
deben potenciar las medidas
agrarias de desarrollo rural,
garantizando la aportación
del estado y las CC.AA para que
no se pierdan recursos comunitarios
en el periodo 2014-2020. 

el mantenimiento de las cuotas
evita la deslocalización de la

producción hacía los países del
centro y norte de europa
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COMPetenCiA de CAtALuñA
PubLiCA un inFOrMe 

sObre LAs POsibLes PrÁCtiCAs
de LA industriA y distribuCiÓn

en eL PreCiO de LA LeChe

Algunas empresas transformadoras importan leche cruda desde
Francia con un precio inferior al que reciben los ganaderos 
franceses

C
ompetencia de Cataluña
(ACCO) ha publicado un
informe en el que analiza los

motivos por los que el precio que
reciben los ganaderos por la leche
cruda es bajo y apunta si eso puede
ser debido a conductas anticompe-
titivas en el sector lácteo.

Posición de debilidad del
ganadero
La ACCO afirma que los ganaderos
tienen una clara posición de debili-
dad en sus relaciones comerciales
con la industria, ya que muchas
veces éstos no saben con certeza las
condiciones económicas que se les
va aplicar. 
Además, afirma que la realización
de contratos escritos obligatorios no

supone un equilibrio negociador ya
que el desequilibrio entre las partes
continúa siendo importante.
Entre las posibles prácticas que
pueden favorecer este desequilibrio
están la existencia de un reparto
del mercado de la compra de leche
cruda entre las empresas que reco-
gen y envasan, ocasionado por las
dificultades de los ganaderos por
cambiar de comprador. Algunas
empresas recogen mayoritaria-
mente en determinadas zonas o
rutas por lo que  dificulta a los
ganaderos cambiar a otra empresa
en caso de que no estuvieran de
acuerdo con las condiciones comer-
ciales que se les aplican. 

Acuerdos entre las empresas

A parte de esto, el informe habla de
acuerdos de precios de compra de
la leche cruda entre las empresas
transformadoras. Esta estrategia
estaría basada en el seguimiento de
un líder que impondría el precio de
compra a la baja, pero se haría de
forma rotatoria para dificultar el
conocimiento de esta práctica. 
Por otro lado, otra de las manio-
bras de las empresas que ha sido
denunciada por los ganaderos es
que algunas empresas transforma-
doras importan leche cruda desde
Francia con un precio inferior al
que reciben los ganaderos france-
ses. Esta acción también está reco-
gida en el informe de la ACCO con
la finalidad de reducir la capacidad
negociadora de los ganaderos y de

La realización de contratos escritos obligatorios no supone un
equilibrio negociador ya que el desequilibrio entre las partes
continúa siendo importante
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presionar en las condiciones
comerciales que se les apli-
can.

Presión de la distribución
Asimismo, el informe de la
ACCO señala que la indus-
tria láctea también se
encuentra en una situación
desventajosa frente a las
principales empresas de dis-
tribución minorista. En con-
creto, esta situación puede
comportar fuertes presiones
sobre el precio, largos perio-
dos de cobro o la exigencia
de descuentos por conceptos
como la contribución a los
gastos de publicidad. 
Por otro lado, la distribución
puede perseguir un efecto
reclamo con la introducción
de marcas baratas para
fidelizar a los clientes al esta-
blecimiento comercial, hecho
que refuerza su poder de
negociación frente a la
empresa transformadora.
Otra estrategia que pueden
utilizar para presionar sobre

las condiciones comerciales
en la industria procesadora
es la importación de leche
envasada, principalmente
de Francia. Esto también
acaba traduciéndose en pre-
cios más bajos para el gana-
dero.
De hecho, la reducción del
precio final de la leche en el
caso de las marcas blancas
puede comportar ventas a
pérdida por parte de las
empresas de distribución
minorista y con la consecuen-
te posibilidad de infringir la
normativa de competencia.
El informe también señala
que la participación de la
administración pública como
respuesta a los grupos de
presión, y a menudo con el
objetivo de mejorar las con-
diciones de los eslabones más
débiles de la cadena de ofer-
ta o de garantizar la super-
vivencia del sector, puede
comportar problemas desde
el punto de vista de la nor-
mativa de competencia.
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ACuerdO de LOs MinistrOs de
AGriCuLturA de LA uniÓn eurOPeA
sObre LA reFOrMA de LA POLítiCA

AGrAriA COMún (PAC)

T
ras tres años de negociaciones,
los ministros de la Unión
Europea han llegado a un

acuerdo sobre la reforma de la
Política Agraria Comunitaria 2014-
2020. El texto  deberá ser consen-
suado  por el Parlamento Europeo,
el Consejo de Ministros y la Comisión
Europea con el fin de consensuar la
legislación definitiva, que se prevé

que esté lista para junio.

Prácticas ecológicas
Entre las novedades está el aparta-
do de las prácticas ecológicas que la
nueva PAC exigirá a los agricultores
para concederles ayudas, el acuer-
do incluye la petición de España de
considerar el potencial medioam-
biental de cultivos permanentes

como el olivar o el viñedo sin impo-
nerles exigencias adicionales. 

Pago único
El texto también ha flexibilizado la
convergencia interna, es decir, la
aproximación progresiva de los
pagos entre agricultores a nivel
nacional y regional para que en
2019 se aplique la "tasa plana" o

se prevé que la nueva PAC 2014-2020 esté lista para
junio de 2013

el texto deberá ser consensuado por el Parlamento europeo, el 
Consejo de Ministros y la Comisión europea para llegar la legislación
definitiva
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pago único que pide la Comisión
que sea igual para todos.

Limite de superficie elegible
Asimismo, el acuerdo recoge la
petición de España de poder limitar
los derechos de asignación de pagos
a partir de 2014 al 145 % de la

superficie declarada elegible en
2009 para recibir ayudas, lo que
evitará que los fondos queden
diluidos (España mantendría los
pagos previstos para los 22,4 millo-
nes de hectáreas que reciben ayu-
das actualmente). 

Pagos acoplados
Sobre los llamados "pagos acopla-
dos", los que van ligados a la pro-
ducción, subirá del 10 al 12 % el por-
centaje que los países pueden con-
ceder directamente sin solicitar per-
miso de la Comisión Europea a sec-
tores concretos como la ganadería. 

OPiniÓn de COAG sObre eL ACuerdO 

un COnsensO LLenO 
de inCertiduMbres

C
OAG considera que La posición de los 27 ministros
de agricultura de la Unión Europea no concreta la
definición de agricultor activo como perceptor de

ayudas, básica para que el reparto de las ayudas sea
más justo y social en nuestro país y los fondos vayan diri-
gidos hacia un modelo de agricultura profesional, social
y productivo y no a perceptores ajenos al sector. 

“techo” de cobro, muy alto
Asimismo, el texto del acuerdo mantiene como techo de
ayudas por perceptor los 300.000 euros, mientras que
COAG ha defendido que el techo se establezca en
100.000 euros por beneficiario.

diversidad de cultivos, olvidado
Por otro lado, el acuerdo no avanza en la delimitación y
definición de regiones agronómicas que permitan esta-
blecer distintos tipo de tasa plana de ayudas, un serio
problema para la agricultura española debido a su gran
diversidad, especialmente por las diferencias estructura-
les entre cultivos de regadío y secano, así como en lo
referente a las producciones ganaderas, grandes olvida-

das en esta reforma. 

Más porcentaje de ayudas directas
En lo referente al porcentaje de ayudas acopladas a la
producción, COAG considera insuficiente el 12% aproba-
do y aboga por el 15% mínimo aprobado por el
Parlamento Europeo. 

Parte positiva del acuerdo
El acuerdo incluye la consideración del potencial
medioambiental de parte de los cultivos permanentes
(71% olivar y 60% en frutos secos) sin imponerles exigen-
cias adicionales, paso importante para España. COAG
ha reclamado que se incluyan también a los cultivos de
oleaginosas y proteaginosas, por su importante papel
medioambiental en la fijación natural de nitrógeno en la
tierra. Además, el acuerdo recoge la posibilidad de
poder limitar los derechos de asignación de pagos a par-
tir de 2014 al 135 % de la superficie declarada elegible en
2009 para recibir ayudas, básico para nuestro país por-
que que evitará que los fondos queden diluidos. España
asignaría pagos a 22,35 millones de hectáreas. 

***no se concreta la definición de agricultor profesional activo.
***no se delimitan regiones agronómicas, imprescindibles para 
gestionar nuestra diversidad agraria.
***sigue con la  eliminación de las cuotas de producción de leche en
2015 y azúcar en 2017.
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inesPerAdO tiJeretAzO deL 5%
en LAs AyudAs de LA PAC 

PrOPuestO POr LA
COMisiÓn eurOPeA

Propone activar por primera vez en la historia de la PAC el
mecanismo de disciplina financiera tras superar las solicitudes de

ayudas el presupuesto disponible

De cumplirse la propuesta, en 2013 los agricultores europeos
sufrirían un 'tijeretazo' de 1.470 millones de euros

L
a Comisión Europea propone
activar el mecanismo de disci-
plina financiera para recortar

un 4,98% las ayudas directas solici-
tadas por los agricultores en 2013.
La ue se reserva esta opción
desde la reforma de 2003 en el
caso de que las peticiones de ayu-
das superen el presupuesto disponi-
ble, tal y como ha ocurrido en el
presente ejercicio tras el acuerdo
sobre perspectivas financieras 2014-
2020 alcanzado por los Jefes de
Estado y de Gobierno de los 27 en la
Cumbre de febrero. En esta cita, la
partida para fondos agrícolas
comunitarios sufrió una drástica
rebaja de 58.000 millones de euros
respecto al periodo 2007-2013.

“Puñalada” por la espalda
COAG se opone frontalmente al
nuevo recorte planteado por la

Comisión Europea porque afecta-
rá especialmente a los agricul-
tores profesionales, comprome-
terá las inversiones realizadas en la
presente campaña y agudizará la
crisis en el campo. “A traición y por
la espalda. Es un movimiento que
ha cogido totalmente por sorpresa
al sector. Gran parte de los agricul-
tores ya han planificado sus cam-
pañas en base al horizonte presu-
puestario comprometido por
Bruselas. En el actual contexto de
crisis, los pagos compensatorios
comunitarios suponen un 27% de la
renta agraria total, por lo que en
un momento de caídas de precios y
costes al alza, son vitales para
garantizar la rentabilidad de las
pequeñas y medianas explotacio-
nes y por ende el empleo y el creci-
miento en las zonas rurales”, ha
afirmado Miguel Blanco, secretario

generalode COAG.

recorte drástico
Según los datos de la propia
Comisión Europea, los agricultores
europeos sufrirían un “tijeretazo”
de 1.470 millones de euros en 2013.
Además, sería más que previsible
que en 2014 también se aplicara,
ya que la reforma de la PAC, (en
estos momentos en fase de negocia-
ción), no entrará en vigor hasta el 1
de enero de 2015. 

explicaciones a Arias Cañete
Ante la nueva amenaza que se
cierne sobre los profesionales agra-
rios, COAG pedirá explicaciones al
Ministro Arias Cañete durante el
Consejo Asesor Agrario de esta
tarde y exigirá que lidere un frente
común de oposición en el seno de la
UE. 
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L
a organización Cantabria no se Vende
(CNSV), a la que pertenece UGAM-
COAG, organiza su II Concejo General

en  la Plaza de la Llama de Torrelavega el
6 de abril. 

Mercado de productos
de ArCo
Durante la jornada tam-
bién se desarrollarán
varias actividades, como
una comida popular, pre-
parada con productos de
la Cooperativa ARCo.
Asimismo, se realizará un
mercado durante todo el
día, también de la mano
de esta cooperativa.

Música Folk
Por otro lado, CNSV ha
organizado para ese día
un festival de músic@s
cántabr@s de distintos esti-
los para que el público en
general pueda disfrutar
de música de la tierra en
directo.

iniciativa social
CNSV se propuso desde su
origen plantear alternati-

vas al ocio alienante y consumista impe-
rante, construyendo espacios de socializa-
ción, cultura y diversión del pueblo y para
el pueblo.

Cnsv OrGAnizA su 
ii COnseJO GenerAL
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GAnAderOs de ArenAs de iGuñA AFeCtAdOs
POr LA FAunA sALvAJe

LOs GAnAderOs reCibierOn 
indeMnizACiOnes de 

25 CÉntiMOs POr dAñOs 
CAusAdOs POr   JAbALies

La fauna salvaje continúa haciendo estragos en las fincas ganade-
ras de Cantabria. uGAM-COAG se ha reunido recientemente con
varios ganaderos de Arenas de iguña, cuyas fincas en propiedad

lindan con la reserva del saja.
La situación es límite. sufren los daños de todo tipo de fauna:

tasugo, jabalí, venado, buitre, lobo,… 

M
agdalena y Alberto, de San
Vicente de León, son dos de
los afectados y su caso se

extrapola a cerca de una veintena
de ganaderos de la zona.

tasaciones injustas
Ellos tienen expedientes por daños
de fauna salvaje desde “práctica-
mente toda la vida”, y están pen-
dientes de cobro desde 2010.
Por si esto fuera poco, la forma de
tasación es “ridícula”. De hecho tie-
nen daños desde 25 céntimos hasta
400 €.  “Me tasaron 25 céntimos por
daños provocados por jabalíes, que
me levantaron una finca. Me costó
más mandar la carta que lo que
me iban a dar”, Pero era eso o  dar
por hecho que no se había produci-
do ningún daño. 
Los ganaderos hacen todo lo que

está en su mano para poder evitar
que la fauna entre a sus fincas.
Algunos han puesto más hilos de
alambre, con el consiguiente coste
económico, pero aún así, se los lle-
van por delante y arrancan con
todo, dejando las fincas sin a penas
forraje.

Gastos “extra”
En este sentido, nos cuenta Alberto
que su intención era sacar 20 vacas
con sus terneros a pacer, pero sólo
va a poder sacar 10 porque los
venados no le han dejado hay
forraje suficiente. “Encima he teni-
do que comprar un camión  extra
de paja que me va a costar unos
800 euros. Si mis hijos viven de la
ganadería y la fauna nos come el
pan de cada día, no sé qué vamos
a hacer”.

El tejón también ha hecho mucho
daño por la zona de Arena de
Iguña. Los ganaderos se quejan de
que destrozan y se comen las tierras
de maíz,  pero las indemnizaciones
no cubren ni una pequeña parte el
daño real.

Casos reales
Los ganaderos cuentan casos ver-
daderamente indignantes que
ponen de manifiesto su situación de
indefensión frente a la fauna salva-
je.
Cuenta Alberto que una mañana,
mientras una de sus vacas paría, se
encontró a varios buitres comiéndo-
les los ojos al ternero. Llamó a los
jefes de guardas de Arenas de
Iguña y estos acudieron con todo un
despliegue de artefactos para com-
probar si habían sido buitres o no. A
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todo esto, ellos se encontraban
rodeados de buitres y con plumas
por todas partes. Sacaron fotos y les
dijeron que tendrían que hacerle la
autopsia, pero que los resultados
iban a tardar un año en llegar. Esto
ocurrió en julio de 2012 y todavía
no saben nada. Este mismo caso lo
han vivido varios vecinos de la zona
y finalmente, tras un año de espera,
les ha dado negativo en ataque de
buitres.
Otro día, tenía dos vacas pariendo
y los buitres estaban alrededor ace-
chándolas. Llamaron al guarda
forestal porque no se los podrían
quitar de encima. Coincidió que
estaba lloviendo y el buitre al
mojarse no cogía vuelo. Entonces el
guarda llamó a la sede central y le
dijeron que tirara al buitre su caza-
dora por encima, lo cogiera y lo
metiera al coche con la calefacción
para que se secase.

Miedo por la transmisión de
enfermedades

Otro de sus mayores temores es el
contagio de enfermedades como
brucelosis y tuberculosis, puesto que
el contacto entre el ganado y la
fauna es directo. 

Medidas solicitadas por los
ganaderos
Los ganaderos con fincas que limita
con la Reserva del Saja piden que
se tomen medidas urgentes, pues
de ellas depende su supervivencia
en este sector. Ya solicitaron batidas
el año pasado, pero no han sido
suficientes y es necesario organizar
alguna más. No piden que se elimi-

ne la fauna salvaje ni mucho
menos, pero sí que pongan algún
medio más de control. Según pro-
ponen  estos ganaderos, a veces sólo
sería necesario pegar unos tiros al
aire y esto mantendría alejados a
estos animales durante unos días sin
causarles ningún daño.
También solicitan que los daños se
paguen más rápidamente y se
catalogue de una forma más ecuá-
nime, pues objetivamente cuando
un jabalí pone una finca “patas
arriba” no se puede  compensar con
25 céntimos.

“Le dijeron  al guarda que 
tirara al buitre su cazadora por
encima, lo cogiera y lo metiera
al coche con la calefacción para

que se secase”
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enCuentrO entre
GAnAderOs y GAnAderOs y 
CereAListAsCereAListAs

Los ganaderos conjuntamente acuerdan la cantidad de
cereales y forraje que necesitan para la temporada y los

agricultores se comprometen a producírselo

ya es la segunda edición de este encuentro

R
ecientemente ha tenido
lugar en Mekoleta (País
Vasco) un encuentro organi-

zado por EHNE entre ganaderos
(varios de ellos de Cantabria) y
agricultores productores de cerea-
les, con en fin de crear alianzas
entre ellos.

relación directa
A través de este encuentro, se han
dado a conocer las experiencias
que están funcionando entre agri-
cultores que producen el cereal y
ganaderos que se lo compran a un
precio acordado.

Alianza Cantabria-Palencia
Así está funcionando desde hace 3
años un grupo de ganaderos de
Cantabria con cerealistas de
Palencia. Por un lado, los ganade-
ros conjuntamente acuerdan la
cantidad de cereales y forraje que
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necesitan para la temporada y los
agricultores se comprometen a
producírselo.

Funcionamiento
En los cereales, se acuerda un pre-
cio fijo para la campaña y el forra-
je se cobra según la calidad que
tenga.
Esta iniciativa es verdaderamente
importante y positiva, ya que se
está recuperando la relación direc-
ta entre ambas partes.

trabajando conjuntamente

En los últimos años, los ganaderos
habían perdido este contacto con
las personas productoras de la
materia prima y estaban dejando
la alimentación del ganado a
merced de la producción de terce-
ros países. La realidad sigue siendo
esta, sin embargo desde COAG y
sus Organizaciones en todas las
Comunidades Autónomas se
entiende que los agricultores y
ganaderos de este país pueden
trabajar conjuntamente, acordan-
do un precio justo para las dos
partes, y lo que es muy importan-

te también, generando riqueza
para nuestros productores. 

Grandes ventajas de estas
alianzas
Por lo tanto, este proceso de alian-
zas que se están llevando a cabo
pueden aumentar, poniendo en
contacto a productores, que ade-
más se encuentran a poca distan-
cia (como es el ejemplo de los cán-
tabros y palentinos). Lo que tam-
bién posibilita visitar las explota-
ciones y comprobar la calidad de
los forrajes.

desde COAG y sus Organizaciones en todas las
Comunidades Autónomas se entiende que los agri-
cultores y ganaderos de este país pueden trabajar

conjuntamente

Pablo García es de
Abia de Las Torres
(Palencia). Este agricul-
tor cuenta con una gran-
ja ecológica de 80 hectá-
reas en secano y regadío,
en la que se producen
cereales y leguminosas
para alimentar el gana-
do. Además produce patatas, lentejas, alubias
y garbanzos para consumo humano. El es un
ejemplo de creación de alianzas, ya que abas-
tece a varios ganaderos de Cantabria.

AGriCuLtOres Asistentes
se abre un abanico de opciones para adquirir alimento

cercano y de calidad para el ganado

Ángel Fernández, de
Áraba, cuenta con una
granja ecológica de
1.200 gallinas y también
produce cereal.
Comercializa los huevos
y parte del cereal lo
vende. Él considera que
“son necesarios acuerdos
estables” y que hay que pensar más en una
buena relación agricultor-ganadero a largo
plazo “que el inmediatismo de que hoy gano
un poquito más o me cobran un poco más”.
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PedrO estebAn FernAndez LezCAnO, 
de  CArniCeriA- GrAnJA Pedrin"

“tenía muy claro que mis 
terneros o vacas tenía que
matarlos yo para sacar el

máximo rendimiento”

dAtOs GenerALes
edad: 43 años.

Procedencia: Escalante.
nº cabezas de ganado: 40.

tipo de ganado:
Parda Alpina, inseminadas

con toros de aptitud cárnica.
nº hectáreas 

aproximadas: 12.

Pedro esteban en el mostrador de su carnicería
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¿desde cuándo eres ganadero? 
Desde hace 1 año.

¿Qué te hizo decidirte a poner
una carnicería? 
Vengo del sector de la construcción.
Mi padre siempre ha tenido gana-
do y yo me metí ganadero porque
no me quedaba ninguna opción.
Primero puse ganado y con el tiem-
po no me conforme con vender los
terneros y pensé en comercializarlos
yo. Primero quise poner una sala de
despiece para vender carne enva-
sada en paquetes de 10, 5 y 3 kilos,
pero en sanidad me pusieron
muchas pegas, entonces el veteri-
nario de sanidad me propuso poner
una carnicería, porque en temas
burocráticos era mucho más sencillo
y podía vender muchas más cosas.
Lo que tenía muy claro era que mis
terneros o vacas tenía que matarlos
yo para sacar el máximo rendi-
miento. Otra cosa que tenía muy
clara era dar buen género a buen
precio.

¿cuándo la abriste?
El 19 de enero de 2013.

¿Cómo te organizas en el día a
día tanto en tu explotación
como en la carnicería?
Abro por la mañana a las 8. Por la

mañana estoy en la carnicería y por
la tarde atiendo al ganado.
Cuando abro por la tarde, que son
los viernes y sábados, tengo hacer lo
del ganado por el mediodía, de
todas maneras tengo gente que me
ayuda.
¿te ayuda alguien? ¿Cuántas
personas trabajáis en la explo-
tación?
Me ayuda mi hijo de 17 años, que le
encanta la ganadería y mi herma-
no que me hecha buena mano.
También quiero resaltar la ayuda
de mi mujer que tiene que hacer la

casa y estar en la carnicería.

¿hiciste algún curso de carni-
cero? 
No,  no hice ningún curso. Tengo un
carnicero contratado y a su mujer.
“Me tocó la lotería” con ellos tam-
bién. 

¿Qué pasos has seguido hasta
abrir tu establecimiento?
Primero hablé con Gaspar
Anabitarte, en su casa y hablamos

de ganado, luego estuve con
Conchi, la veterinaria de UGAM-
COAG, buscando soluciones para lo
que yo quería hacer.  Más tarde
hablé con una chica que trabajaba
en SODERCAN y me remitieron a
belén Gómez que me hizo el plan
de viabilidad en SODERCAN. Hizo
un estupendo trabajo. Estuve en la
Cámara de Comercio buscando
ayudas y Maria Jose Roca, que tra-
baja allí,  me ayudó muchísimo en
todos los temas relacionados con

“el que quiere montar un negocio
ahora no tiene ninguna ayuda. pedí

un crédito  y lo demás lo tuve que
poner yo”

Ganado de raza Parda Alpina de Granja Pedrín
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ayudas y de la carnicería y hasta el
día de hoy que ya la tengo.

¿solicitaste alguna ayuda?
Sobre el tema de las ayudas me
concedieron una del Servicio
Cántabro de Empleo de 5000€ y
3000€ de cuotas de la Seguridad
Social. De las ayudas quiero decir
que el que quiere montar un nego-
cio ahora no tiene ninguna ayuda
de ningún estamento ni del
Gobierno de Cantabria ni nada. De
SODERCAN me iban a dar el 50%
de toda la obra y al final nada.  Así
es muy difícil empezar. Yo pedí un
crédito a la Caixa y lo demás lo
tuve que poner yo.

¿te ha costado mucho llegar
hasta aquí? 
Sí,  porque yo no sabía nada de

poner un negocio.  He estado 4
meses sin parar de buscar soluciones
para abrir la carnicería, temas de
papeleo, permisos, ayudas, etc.

Muchísimo trabajo pero al final he
podido abrirla.

¿Qué perspectivas tienes de
futuro?
Ahora mismo he metido a un
comercial para subir las ventas y la
venta on- line. También quiero
poner más ganado.

¿Crees que la venta directa es
la mejor salida para los peque-
ños y medianos ganaderos de
Cantabria?
Para mi es la única salida que tene-
mos los ganaderos de carne o de
leche que es vender nuestros pro-
ductos.

¿Cuáles son tus próximos obje-
tivos?
Mi objetivo principal ahora mismo

es la venta on-line. Es una ventana
para vender mis productos a millo-
nes de personas.

¿estás dentro de alguna marca
de calidad?
Ahora mismo no. Más adelante sí
tengo idea de hacer algo.

Actualmente tienes una Web
“en obras”, ¿cuándo estará
activa? 
Pues lo antes posible.

¿Animas a otros ganaderos y
agricultores a que sigan tus
pasos en la venta directa?
Yo si los animo y creo que es la
única alternativa para salir adelan-
te, pero nos lo ponen muy difícil los
de arriba.

Carnicería de Pedro esteban Fernández Lezcano

Quiero resaltar a todas las personas que me
han ayudado, en especial  a mi mujer y a

mi familia en general
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PubLiCAdAs LAs AyudAs A LAs 
eXPLOtACiOnes GAnAderAs ObJetO
de vACiO sAnitAriO en CAntAbriA

el plazo de presentación de solicitudes será de un mes a
contar desde el día siguiente a la publicación de la  Orden

en el bOC

E
l 2 de abril, se publicó en el
Boletín Oficial de Cantabria la
solicitud  de las ayudas a la

reposición de ganado en  explota-
ciones de ganado vacuno, ovino y
caprino  que como consecuencia de
las campañas oficiales de sanea-
miento ganadero, o por la apari-
ción de un brote de tuberculosis
bovina, brucelosis bovina, brucelosis
ovina y caprina, lengua azul y
encefalopatías espongiforme trans-
misibles o prurigo lumbar, hayan
sido objeto de un vacío sanitario en
el total de las reses de la explota-
ción. 

beneficiarios
Tendrán derecho a la percepción
de esta ayuda los titulares de
explotaciones  en las tras la confir-
mación de enfermedades objeto de
campaña de saneamiento ganade-
ro, hayan sido objeto de un vacío.

requisitos
Para poder tener derecho a las
ayudas establecidas en esta Orden,
los posibles beneficiarios deberán
comprometerse a:
•Mantener la titularidad de la
explotación y tenerla en funciona-
miento durante dos años a partir
de la solicitud de la ayuda o hasta
la jubilación del titular.
•Mantener los animales objeto de

la ayuda durante un período míni-
mo de dos años, a partir de la soli-
citud de la ayuda salvo autoriza-
ción.
•Que el sacrificio de los animales
objeto de vacío sanitario se haya
efectuado entre el 1 de marzo de
2011 y el 1 de diciembre de 2012.
•Que los animales objeto de la
ayuda a la reposición se hayan
incorporado a la explotación entre
tres meses y dieciocho meses des-
pués del sacrificio de las reses objeto
de vacío sanitario.
•No haber sido concedida al titular
de la explotación, ayudas a la repo-
sición de ganado en el año 2011 o
2012.
•Haber cumplido con todos los
requisitos referentes a la ejecución
del vaciado sanitario legalmente
establecidos.
•Haber cumplido en el último año
toda la normativa vigente en
materia de sanidad y bienestar ani-
mal e identificación y registro de
explotaciones.
•Estar las explotaciones ganaderas
inscritas en estado de alta en el
registro de explotaciones ganade-
ras.
•Disponer del libro de registro debi-
damente actualizado.
•No haber sido sancionado
mediante resolución firme en vía
administrativa por infracciones en

materia de sanidad, bienestar ani-
mal e identificación y registro de
explotaciones, en el año anterior a
la finalización del plazo de presen-
tación en infracciones graves y e
tres años en muy graves.
•No tener la explotación ganadera
la consideración de empresa en cri-
sis.
•Cumplir los requisitos para la con-
sideración de PYME. 

Actividad subvencionable y
cuantía
Podrán ser objeto de financiación la
compra o el arrendamiento con
opción de compra, de animales de
las especies vacuna, ovina y capri-
na, para la repoblación de la explo-
tación
Únicamente serán subvencionables
la reposición efectuada con hem-
bras que cumplan ciertos requisitos
conteplados en la orden.
La cuantía de las en ningún caso la
cuantía de la ayuda por beneficia-
rio podrá exceder los 60.000 €.

Plazo
El plazo de presentación de solicitu-
des será de un mes a contar desde
el día siguiente a la publicación de
la  Orden en el Boletín Oficial de
Cantabria.
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Ayudas agroambientales de
ganadería apicultura, 
agricultura y ecológica

Recientemente se han publicado en el Boletín Oficial
de Cantabria las resoluciones de la consejera de
Ganadería, Pesca y Desarrollo Rural de las ayudas
agroambientales de ganadería apicultura, agricultura
y ecológica
En total, han resultado aprobadas por el importe ínte-
gro solicitado 60 solicitudes, de las cuales 52 correspon-
den a la ayuda de ganadería ecológica, 7 a la de api-
cultura ecológica y 1 a la ayuda de agricultura ecológi-
ca.

eL ÁreA de LA MuJer de COAG subrAyA
LA CAPACidAd deL seCtOr AGrAriO

PArA GenerAr eMPLeO FeMeninO en eL
MediO rurAL

El Área de la Mujer de la
Coordinadora de Organizaciones
de Agricultores y Ganaderos
(COAG) quiere reivindicar la
capacidad del sector agrario para
generar empleo femenino en el
medio rural. Tal y como recoge la
última Encuesta de Población
Activa (2011), el 26% de la pobla-
ción ocupada en el sector agrario
son mujeres, cerca de 200.000
puestos de trabajo al año. Sin

embargo, los drásticos recortes en
servicios e infraestructuras rurales
están dificultando que la fuerza
laboral de la mujer desarrolle
todo su potencial. 
En el ámbito comunitario, ante el
proceso de reforma de la Política
Agraria Común (PAC), COAG y
Ceres exigen que se realice el obli-
gado informe de impacto de
género a los presupuestos PAC
2014-2020. 

el 26% de la población ocupada en el sector
agrario en españa son mujeres

AnÁLisis 
innOvAdOres en

LeChe y 
PrOduCtOs

LÁCteOs

JOrnAdA 
en eL LiLC

El Laboratorio Interprofesional
Lechero de Cantabria invita a
los ganaderos de leche a la jor-
nada “Análisis Innovadores en
leche y productos lácteos que
mejoran la rentabilidad econó-
mica  de la ganadería y de la
industria”. La charla tendrá
lugar en Hoznayo, en el Hotel
Villa Pasiega, el 25 de abril a las
11:30 horas.
La presentación correrá a car-
gos de Juan Moragas Encuentra
(Director Gerente del LILC). 
La primera conferencia será
impartida por Antonio Roldan,
de Foss Iberia, y tratará sobre
Urea, Cetosis y Caseína: tres
analíticas claves para la renta-
bilidad.  
A continuación habrá otras dos
charlas, una sobre lipólisis y pro-
ductores de gas, y otra sobre el
control de patógenos, ambas
impartidas por Rafael
Rodríguez de la Flor Saint
Remy (Director Técnico del
LILC). 
Juan Moragas Encuentra
(Director Gerente del LILC) será
el encargado de dar las conclu-
siones finales.
Los ganaderos que quieran
apuntarse, deberán llamar al
LILC para su inscripción previa.
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U
GAM-COAG ha realizado  en Vega de
Liébana un curso de Fruticultura, Poda
e Injertos, impartido por Manuel

Barquín, apicultor profesional. El módulo ha
tenido una gran aceptación por los  ganade-
ras y ganaderos de la zona , puesto que, a
parte de adquirir conocimientos teórico, tam-
bién  han contado con varias jornadas prácti-
cas. 

informando sobre la PAC
Por otro lado, técnicos de UGAM-COAG han

organizado un curso de 2 días en el ayunta-
miento de Arenas de Iguña, con los ganaderos
de asesoramiento de esa zona, para informar-
les sobre la presente campaña de la PAC.

Curso de calidad de suelos
Además, se han organizado otros dos cursos
para los ganaderos con Servicio de
Asesoramiento en las zonas de Torrelavega y
San Pedro del Romeral sobre calidad de los
suelos. Este ha  contando con la participación
de Gregorio Salcedo, experto en este ámbito.

uGAM-COAG imparte  una gran variedad de cursos útiles
para los ganaderos y  por toda Cantabria para facilitarles

la asistencia

Formación e información 
para los ganaderos

Curso de  Fruticultura, Poda e injertos, impartido por Manuel barquín
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PRÓXIMOS CURSOS 
DE UGAM-COAG

Fruticultura,
poda e ingertos

Manipulador de alimetos
en torrelavega y zona oriental de

Cantabria

Plantas 
aromáticas Conservas

Cerámica

Cosmética
natural

Agricultura
ecológica

infórmate de nuestros cursos a través del teléfono 942 80 25 32 y en
nuestra oficina del Mercado nacional de Ganados de torrelavega

Curso de informática aplicada a la ganadería en Camaleño 
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el precio de losel precio de los
alimentos se alimentos se 

multiplica pormultiplica por
3,58 entre origen 3,58 entre origen 

y destinoy destino

E
l IPOD (Índice de Precios entre Origen y
Destino) de febrero ha registrado dife-
rencias de precio entre origen  y destri-

no importantes. El IPOD general ha sido de
3,58, cifra que corresponde a las veces que se
multiplica el precio de los principales alimen-
tos consumidos en España del campo al mer-
cado . La lechugao ha encabezado la lista de
las diferencias más exageradas, pagándose a
8 veces más en destino que en origen.
También la naranja que al agricultor se la
paga a una media de 23 céntimos el kilo,
mientras que en los lineales del supermerca-
do está a una media de 1.36 €/kilo.

iPOd agrícola
Concretamente, el IPOD de los productos de
huerta ha estado en 3.68, por lo tanto, la
diferencia se mantiene con respecto al mes
de enero.

iPOd ganadero
En lo referente al IPOD ganadero, éste ha
alcanzado una diferencia de 3,15, ligeramen-
te superior al del mes anterior . En este blo-
que es la carne de cerdo  la que ha alcanza-
do el diferencial más alto (x4,44).

Las carnes de ternera de 1ª, cerdo y cordero se han pagado a 4 veces
más en destino que en origen

A r C o
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ii FeriA de ÁrbOLes y PLAntAs  

E
l Mercado Nacional de
Ganados de Torrelavega
acogerá la 2ª edición de la

Feria del Árbol y la Planta los
días 20 y 21 de abril.
Se prevé que acudan alrededor
de 8.000 personas, a este even-
to dedicado a los aficionados a
la jardinería y la huerta. 

espacio para los amantes
de la agricultura
La feria contará con diferentes
stands para profesionales de
viveros, floristerías, mobiliario y
decoración de jardinería,
maquinaria y utillajes, cerra-
mientos, remolques y en gene-
ral todo lo relacionado con los
espacios verdes, bosques, huer-
tas y todo lo relacionado con
este ámbito.

Participación de ArCo
Al igual que el año pasado, se
espera la participación de la
cooperativa ARCo mediante un
stand donde se expondrán dife-
rentes productos originarios de
la huerta.

se prevé que acudan
alrededor de 8.000 personas

Evento dedicado a los aficionados
a la jardinería y la huerta

ArCo Obtiene eL seLLO eCOLÓGiCO
de envAsAdO de PrOduCtOs hOrtO-FrutíCOLAs

E
l Consejo Regulador de la
Agricultura Ecológica en
Cantabria (CRAE- Cn) ha

otorgado a ARCo el sello para
envasar frutas, verduras y demás
productos de la huerta con su pro-
pia marca. Se trata de un paso
importante para afianzar la cali-
dad de los productos de la coopera-
tiva.

La carnicería
Por otro lado ARCo también cuen-
ta con el sello del CRAE- Cn para la
elaboración,  y envasado de pro-
ductos cárnicos, lo que la dota de
un servicio de carnicería más com-
pleto, con la elaboración de ham-
burguesas, salchichas chorizos, bro-
chetas,… a parte de la carne al
corte, tanto de ternera, como
cerdo, cordero y pollo.
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ArCO CAntAbriA PArtiCiPÓ en
LA FeriA de reCiCLAJe y
COnsuMO resPOnsAbLe

el evento contó con una  asistencia de unas 5.200 personas

ArCo presentó y comercializó los productos más 
representativos que tiene en su tienda

La feria contó con una amplia  variedad de stand



campo Vivo 27

F e r i a  d e  r e c i c l a j e  y  C o n s u m o  r e s p o n s a b l e F e r i a  d e  r e c i c l a j e  y  C o n s u m o  r e s p o n s a b l e

L
os días 16 y 17 de febrero tuvo
lugar la   primera Feria de
Reciclaje y Consumo

Responsable, en el Mercado
Nacional de Ganados de
Torrelavega. El evento contó con
una gran asistencia de 5.200 per-
sonas, siendo una experiencia
gratificante tanto para los  profe-
sionales que  querían dar difusión
a sus negocios, como para el
público asistente.
Se trató de una feria poco habi-
tual en este entorno y que contó
con dos zonas. Por un lado, se
situaron las instituciones y
empresas relacionadas con el uso
de productos reciclados. 

Presentación del 1er sobao 
ecológico
Entre ellos estaba la Cooperativa
Agricultura de Responsabilidad
Compartida de Cantabria ARCo,
que mediante un stand presentó y
comercializó los productos más
representativos que tiene en su
tienda. Uno de ellos es la primera
línea de sobaos ecológicos, produ-
cidos al cien por cien con produc-
tos de origen ecológico y elabora-

dos en Cantabria. Además, se
informó a los asistentes de otros
alimentos que se comercializan en
ARCo, como la carne, lácteos,
harinas, legumbres, aceites, etcé-
tera.

Área de segunda mano
Por otro lado, había un  espacio
donde 62 particulares y asociacio-

nes vendieron artículos  de segun-
da mano de todo tipo. 

Otras actividades
La feria también contó con una
exposición de arte a base de pro-
ductos reciclados y talleres didác-
ticos en los cuales participaron
diversos artístas y miembros del
colectivo “Kaldarte 01”.

stand de la cooperativa ArCo

CursO de COCinA, 
GAnAderíA y huertA 

eCOLÓGiCA

La cooperativa ARCo, a parte de su fin comercializador,  se ha crea-
do también como un espacio para formar e informar a las personas
consumidoras sobre la labor de ganaderos y agricultores. Por ello,  se
están realizando cursos tanto por formadores externos, como es el
curso de cocina vegetariana, como por personas pertenecientes a
ARCo, que van a comenzar a impartir cursos de huerta y ganadería
de carne ecológica. La inscripción es totalmente abierta. Para más
información llamar a ARCo (942 800 775).
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FeriA 3/4/2013
La primera feria de abril, en lo que se refiere a la oferta
estuvo condicionada por las distintas fiestas de Semana
Santa. Por lo tanto, la entrada disminuyó  con respecto a la
semana pasada en 390 cabezas de ganado.
En lo que se refiere al comportamiento de los diferentes tipos
de ganado, en el sector lácteo, hubo buena calidad y ésta
estuvo acompañada por una amplia demanda, lo que dio
lugar a tratos fluidos y a precios al alza. El techo fue para
una novilla de primera cría por la que se pagaron 1.860 €y
que marchó para Écija (Sevilla).
Los terneros, a pesar del recorte en la oferta, la feria fue
buena, puesto que se vendieron prácticamente todos y los
precios como mínimo se mantuvieron. Concretamente, los
terneros frisones de una a tres semanas, que la semana ante-
rior habían bajado, en esta feria aumentaron  de precio,
aunque levemente.
En abasto también se vendió todo lo ofertado y también
mejoraron las cotizaciones, sobre todo en las vacas de carne,
que aumentaron en 10 céntimos el kilo/canal.

vACAs 
de primer parto

1860 € de máxima 

ternerAs  
de 1 a 3 semanas   

Frisona
300 € de media

ternerOs
de 3 meses cruzados

690 € de máxima
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MIN. EUROS EXTRA. EUROS

Terneros "rubia gallega" 
descalostrados de 1 mes 24                     282
Ternero Frisón
descalostrado de 1 mes         80                     372

Añojo (precios medios canal) 3.19
Vacuno mayor (precio medio canal) 2.68
Vacuno menor (precio medio canal) 2.10

Porsigue la estabilidad generalizada en becerros de recría.
Reajuste técnico de terneras, becerras/os añojos y vacuno
menor. Repetición en I.G.P.

MIN. EUROS MAX. EUROS
Ternera asturiana 
de 1-3 semanas 231 301
Ternera azul-belga 
de 1-3 semanas 252 373
Terneros frisones de
1-3 semanas 60                       168

Prosigue la e+stabilidad generalizada.

FeriAs nACiOnALes

MERCADO NACIONAL DE SANTIAGO DEMERCADO NACIONAL DE SANTIAGO DE
COMPOSTELACOMPOSTELA

MERCADO NACIONAL DE POLA DE SIEROMERCADO NACIONAL DE POLA DE SIERO
(ASTURIAS)(ASTURIAS)

MÁX.        MÍN.      FREC.
TernerosTerneros
Frisones de 1 a 3 semanas:                            
Cruzados de 1 a 3 semanas:                    
Frisones de 3 meses:                                    
Cruzados de 3 meses:                                             
Frisones de 6 meses:                                 
Cruzados de 6 meses:    

TernerasTerneras
Frisonas de 1 a 3 semanas:                     
Cruzadas de 1 a 3 semanas:                        
Frisonas de 3 meses:                                                               
Cruzadas de 3 meses:                                                             
Frisonas de 6 meses:                                                                       
Cruzadas de 6 meses:                                                                 

NovillasNovillas
Próximas primer parto:                                                  

VacasVacas
De primer parto:                                                                   
De segundo y tercer parto:                                                  
De cuarto parto y siguientes:                                             

Ganado de abastoGanado de abasto
Añojos (kilo/vivo):                                                                
Toros (kilo/vivo):                                                                   
Vacas (kilo canal):                       

úLtiMOs PreCiOs deL Mes

185 30     115

485   80 345

380 110 350

680 140 500

540 120 390

1100 230 690

350  150 300

420    70 280

480 160 380

580 120 410

700 250 680

870 160 590

1.700 900 1.400

1.650 780 1.420

1.700 750 1.320

870 450 580

2.40 1.60 2.15

2.20 0.60 1.20

4.00 1.00 2.60

MIN. EUROS MAX. EUROS
Terneros cruzados              240 480
Terneras cruzadas              150 360
Frisón macho                     30 180
Frisón hembra                    30                        120

Nueva repetición en terneros. Prosigue la estabilidad en
vacuno mayor.

MERCADO NACIONAL DE LEÓNMERCADO NACIONAL DE LEÓN

MAQUINARIA DE OCASIÓN
TRACTORES:
-DEUTZ  AGROTRON.99 CV
-EBRO 6070 DOBLE TRACCIÓN.
PALA TENÍAS.
-FORD 6610 DOBLE TRACCIÓN
CON/SIN PALA TENÍAS.

-AGRIA 9900 REPARA-
DO.
-DEUTZ-FAHR DX 6.30.
120 C.V.
-MASSEY FERGUSON
147. 47 C.V.
ROTOEMPACADORAS:
-VICON RF-120.RODI-
LLOS
-JOHN DEERE 545
POCAS BOLAS, CAMA-
RA VARIABLE.
-LERDA 125 POCO USO.
EMPACADORAS:
-DEUTZ-FAHR 300
-DEUTZ-FAHR 400
-DEUTZ-FAHR 380 SEMI-
NUEVA

-BATLLE REPARADA
-GALLINIANI  1600  PEQUEÑA.
-AGRIFUL PEQUEÑA
SEGADORAS ROTATIVAS DE DIS-
COS:
-DEUTZ-FAHR SM 4.21  6 DISCOS,
REVISADA Y REPARADA.

-VICON.6 DISCOS REPARADA.
SEGADORAS ROTATIVAS ACONDI-
CIONADORAS:
-DEUTZ-FAHR SN 5.24 TC. 2.40.
CORTE CON ACONDICIONADOR
DEDOS DE NAYLON.
-  FELLA DE 2.10 M. SEMINUEVA
SEGADORAS:
-BERTOLINI.CARRO
-BCS.CARRO
BARRAS DE SIEGA:
-GASPARDO REVISADO
-BCS REVISADO
RASTRILLOS:
-DE CORREAS.KUHN
-ESPARCEDORES/ REMO QUES:
-MARPER PEQUEÑO 3000 KG.CON
TRACCIÓN  3000 KG.
- ESPARCEDOR
ARADOS:
-ARANZABAL VARIOS

OFERTA MAQUINARIA NUEVA
-ROTAVATOR MARCA HOWAR
REFORZADO, CAMBIO DE VELOCI-

DADES, ANCHO DE TRABAJO 2,10.
EN 3.35 €.
-ROTOVATOR AGRIC.  ANCHO 1.65.
EN 1.390€.
-REMOLQUE ESPARCEDOR DE
ESTIERCOL CON VOLQUETE 5.000
KG. EN 6.000 €.
-SEGADORA HILERADORA AGRIA
7700 H. EN  5.200 €.
- ENCINTADORA DE CARRO SALAS
EN  8.000€.
-EXTENDEDOR DE SILOS ZAGASI-
LOS. EN 1.790€.
-BARRA DE SIEGA ROTATIVA 4 DIS-
COS FORD EN 3.500 €.
-COSECHADORA MAIZ PZ. EN
3.300€

OFERTA MATERIAL GANADERO
-CORNADIZA PARA TERNEROS
CON SOPORTE PARA CUBO ABATI-
BLE, TRAMO DE 10 PLAZA. EN 4
MTS.   A 300 € EL TRAMO.
-COMEDEROS CORNADIZAS, MAN-
GAS DE MANEJO ETC.
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OFICINAS Y HORARIOS DE

UGAM-COAG
Oficina Central:
Ferial de Ganados de Torrelavega, S/N.
Telf.: 942 80 25 32/ 942 80 85 10
Fax: 942 88 89 03
Oficinas comarcales
RAMALES
C/ Luis Alonso Otero, nº 2. Telf. /Fax: 942 64 65 59.
Horario: de lunes a viernes de 10 a 14 horas.

POTES
C/ Cántabra, nº 2. 1º. Telf.: 942 73 80 66. 
Horario: lunes, de 10 a 14 horas.
VILLACARRIEDO
Avda. de los Indianos. Telf.: 942 59 06 97.
Horario: de lunes a viernes, de 10 a 14 horas.
GAMA
C/ El Crucero, S/N. Telf.: 942 64 21 14.
Horario: de lunes a viernes, de 10 a 14 horas.
REINOSA
Local de la Cooperativa Campoo- Los Valles. Telf.:
615 81 15 10.Horario: lunes de 9:30 a 13:30.

GUÍA DE SERVICIOS
•Servicios de Asesoramiento Integral a explotaciones
agrarias.
•Asesoramiento jurídico (consultas, reclamaciones
vía administrativa y judicial, altas y bajas en la
Seguridad Social,…)
•Asesoramiento fiscal (declaraciones de la renta, IVA,
subvenciones, amortizaciones, libros contables,…)
•Tramitación de las ayudas de la PAC y otras.
•Información y asesoramiento técnico.
•Asesoramiento y realización de proyectos (naves,
estabulaciones y memorias técnicas).
•Información y tramitación de ayudas de la Ley de
Dependencia.

•Información y tramitación en la inclusión en gana-
dería y agricultura ecológica u otras marcas de cali-
dad.
•Información del sector a través de la revista
“Campo Vivo” y de reuniones periódicas o conferen-
cias.
•Variedad de cursos de formación (informática, api-
cultura, producción ecológica. Elaboración de pro-
ductos artesanales,  Política Europea Agraria, asocia-
cionismo agrario, alimentación en ganado de leche y
carne,…)
•Descentralización de servicios (nuestras oficinas
están repartidas por distintos puntos de la región
para estar más cerca del ganadero).

CUOTA ANUAL: 70 €

hAzte sOCiO- serviCiOs A LOs AsOCiAdOs
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AniMALes
venta:
• 2 vacas limosinas con cría. Tlf: 679 45 65 74.
• terneros/as blonde de Aquitania con carta. Tlf: 675 63
46 76.
• Ternera frisona. Tlf: 699 76 50 00.
• Toro limusin con carta. Faciliadd de parto: Muy
noble. 3 años. Tlf: 607 30 93 61.
• Vacas y novillas asturianas de los valles con carta.
Estupenda genética. Tlf: 629 98 13 85.
• Novillas de 10 meses. Tlf: 626 89 79 00/ 942 65 12 84.
• 12 novillas limusinas con carta. 
Tlf: 630 55 30 99.
•Derechos de vaca nodriza para incorporaciones. Tlf:
627 50 79 33.
•Derechos de pago único. 330 €. Tlf: 610 54 42 44.
•Derechos de vaca nodriza para nuevas incorporacio-
nes. Tlf: 627 50 79 33.
•Yeguas, potras y caballos. Tlf: 671 12 28 39.
•28 ovejas en Noja. De deja la finca para tenerlas. Tlf:
637 05 72 49.
•Vacas terneros y terneras asturianas. Tlf: 636 033 653.
• Recría de todas las edades. Toro pasiego y vaca fri-
sona. Tlf: 615 68 07 47.
•10 derechos de pago único. 379 € c/u. Tlf: 627 59 13 63.
•Vacas de 2 a 8 años cruzdas del limosín y charoles y 23
derechos de pago único. 331 € c/u. Tlf: 610 54 42 44.
•Vacas asturianas de los valles con carta de todas las
edades. Tlf: 676 92 98 71.
•22 yeguas y potros en Yuso. Tlf: 635 48 20 10.
•Novillos charoleses con carta. Buenas formas y facili-
dad de parto. Tlf: 615 99 60 53.
•Potro quinceno negro hispano-bretón. Tlf: 6710 31 98
20.
•20 ovejas preñadas raza sulfo, berrinchon, del país.
50€/cu. Tlf: 699 544 517.
•Cambio cabritillo enano joven por hembra enana
joven. Tlf: 942 725 307.
•Terneras limusinas con o sin carta al destete. Tlf: 650
67 41 21.
•Toro Limusín. Excelente morfología. Muy noble. 84
puntos. Tlf: 650 67 41 21.

Compras
• Derechos de pago único. Vaca nodriza. Tlf: 654 38 10
54.
•Derechos de pago único. Normales y especiales. Tlf:
610 54 42 44.
•Vacas nodrizas con derechos o son ellos, tienen que ser
nobles o estar acostumbradas a atarse. Tlf: 687 75 64
60.

MAQuinAriA
venta:
• Segadora-hileradora Rapid Euro 3. Tlf: 676 07 70 01.
•Land Rover con caja abierta homologada y tractor
Case 85cv doble tracción. Pocas horas. Tlf: 625 43 38 02.
•12 ollas 40 litros y silo de pienso 6000kg. Seminuevo.
Tlf: 697 72 85 47.
•Vespa 150. Último modelo. Tlf: 615 29 58 45.
•Tractor Case 85cv. Pocas horas; segadora rotativa
Kuhn; rastrillo hilerador de 1 rotor y tolva de químico
600kg. Tlf: 625 43 38 02.
•Maquinaria por cierre de explotación. Tractor John
Deere, segadora- hileradora, cisterna, carro comedero
galbanizado para 22 vacas, silos metálicos y tanque de
nitrógeno. Tlf: 942 87 70 51/ 649 44 93 34.
•Rotovator, tolva de químico, segadora Kuhn y des-
brozadora. Tlf: 625 43 38 02.
•Remolque 3000kg. En buen estado marca Sta María,
con basculante, freno hidráulico y documentación. Tlf:
667 555 649.
•Pala trasera de tractor con cazo y pinchos seminueva.
942 59 70 71.

•Rotabator Kuhn 2,6m. y desbrozadora desplazable.
Económica. Tlf: 625 43 28 02.
•Tractor John Deere. 1850. Doble tracción y esparcido-
ra de abono mineral. Tlf: 942 71 80 67.
•Tractor Ebro, autocargador pequeño JB, segadora
BCS y cisterna pequeña. Tlf: 653 04 40 34.
•Autocargador, segadora de mano y rollos de silo. Tlf:
671 12 28 39.
•Tanque de 1.595 litros Muller y lavado automático.
Tlf: 606 63 95 05.
•Remolque basculante de 5000 kg. Con documenta-
ción, cartolas y 3 puertas traseras. Tlf: 942 57 06 81.
•Tolva distribución químico.1300kg, segadora rotativa
y desbrozadota desplazable. Tlf: 625 43 38 02.
•Tractor Fiat F-110 con pala. 3ª función rotabator y
tolva 1300kg. Tlf: 625 43 38 02.
•Tanque 500 l. Funsarre. Tlf: 653 57 98 56.
•Abonadora Nordsten turbo-matic. 800kg. Nueva.
Uso 2 campañas. Conservada baño cubierta. Tlf: 605
50 44 90.
•Land Rover con caja abierta. Homologado. Tlf: 625
43 38 02.
•Batidor de abono, autocargador pequeño y segado-
ra. Tlf: 671 122 839.
•Tractor Fiat 100cv, desbrozadora (plano y lateral) y
tolva de químico. Tlf: 625 43 38 02.

Compras
•Comedero para vacas con cuernos. Tlf: 626 153 139.
•Cornadizas. Tlf: 942 59 33 15.
•Comedero circular para vacas con cuernos y comede-
ro para terneros. Tlf: 649 25 04 61.
• Segadora rotativa de discos para tractor. Tlf: 654 095
325.

OtrOs
venta:
•Colmenas en Liébana. Tlf: 652 22 64 04.
•Comedero para rollos con cornadiza. Tlf; 942 50 62
07/ 619 41 22 75.
•Agricultor productor de forraje interesado en venta
directa de alfalfa en rama, fardo grande y paja de
beza. Tlf: 605 50 44 90.
•Olla de leche de aluminio 35 litros y ordeñadora de
20 litros de aluminio. Tlf: 675 208 287.
•Bola de silo de hierba y hierba seca. Tlf: 657 851 875.
• 12 ollas de leche de 40 litros. Tlf: 669 379 909.
•Fardos de paja pequeños. En La Rioja. Tlf: 696 62 39
03.
•2 colmenares y terreno. 4 has. Tlf: 942 730 622.
•2 compresores de 4.000 y 6.000. Tlf: 699 188 353.
•2000 tejas casi nuevas y carro con aparejos. Tlf: 942
59 33 58/ 655 284 047.
•Carro con aparejos. Tlf: 638 31 68 13.
•Abono. Tlf: 657 85 18 75.
•Carro y aparejos y 2.000 tejas usadas. Tlf: 656 28 40
47.

FinCAs/CuOtA
•Finca ganadera 7ha en Rasillo de Vollafufre. Ideal
vascuno y caballar, con cabaña de 2 plantas. 100m2
cada una. Con agua y luz. Tlf: 629 18 13 47.
•Se alquila cuota de leche. Tlf: 680 311 318.
•Se compra carro original de segadora Aebi. Tlf: 942 59
70 71.
•Compro tanque de leche de 3000 litros. Tlf: 606 63 95
05.
•Compro terreno rústico para ganado caballar. Aprox.
1000 carros. 15-20 has. Entre Unquera y Comillas. Zona
occidental. Se valora casa y cuadra. Tlf: 639 98 55 15.
•Se busca finca rústica. Entre 5000 y 8000 m2. En
compra. Zona centro de Cantabria. Tlf: 659 92 33 02.
•Se alquilan fincas cerradas con cuadra(80 plazas).
Entorno de Torrelavega. Tlf: 622 30 66 92.

•Se busca asentamiento-monte eucaliptos para insta-
lación de colmenas. Buen acceso. Orientación sur. Tlf:
657 91 32 08.
•Se busca finca 15-20 has para caballos. Con cuadra.
Tlf: 639 98 55 15.
•Se busca finca para arrendar . Zona de Ampuero y
alrrededores. Tlf: 655 73 30 17.
•Se vende finca. 350 carros en Castillo Pedroso. Con
agua, luz y  carretera. A 700 metros del pueblo. Tlf:
942 80 01 41.
•Alquilo 196.000 kilos de cuota. Tlf: 942 71 62 46.
•Se vende en Ampuero finca de unas 26 has, con 2
casas y 2 cabañas. Amplia maquinaria. Tlf: 942 63 41
34/ 942 67 60 94.
•Alquilo 196.000 kilos de cuota. Tlf: 942 71 62 46.
•Se vende, alquila o cede cuota láctea. 40000 kg. Tlf.
636034101.
•Se compran derechos de pago único y cesión tempo-
ral de cuota láctea. Tlf: 627 507 933.
•Se alquila nave para 100 vacas con 100 cubículos y
sala de ordeño de 2x8. Zona de Torrelavega. Tlf: 639 72
19 16.
• Se alquilan 50.000 kg de cuota. Tlf: 606 53 37 05.
•Se alquilan 100.000 litros de leche. Tlf: 669 379 909.
•Se busca cuadra o nave con finca mejor. Tlf: 620 25
24 91.
•Busco finca 2 has en adelante. Preferible con cuadra.
Zona Medio Cudeyo (Entrambasaguas). URGE. Tlf: 652
84 67 07.
•Se cede cuota láctea. 5000kg. Tlf: 676 33 20 04/ 636
320 461.
•Se busca finca para arrendar o comprar. Zona orien-
tal. Tlf: 696 53 64 87.
•Se vende cuota deleche con código de explotación.185
mil litros. Tlf: 618 36 35 73.
•Se vende cabaña.40 carros con cagigas y pinos,
Acceso carretera. Saro. Tlf: 669 12 49 80.
•Busco nave con terreno. Zona Vargas. Tlf: 661 45 21
09.
•Se vende cabaña y 40 carros de terreno con arbola-
do y carretera. Tlf: 669 124 980.
•Se alquilan hectáreas para la PAC. Tlf: 627 50 79 33.
•Se alquilan hectáreas para la pac en León.627507933.
•Se cede cuota láctea, 19.600 kg. Tlf: 687 05 55 14.
•Se vende casa en Sobarzo con estabulación libre y 37
carros de tierra. Tlf: 693 65 27 75.
•Se vende casa. Valle de Liébana 1 km. Potes. 3 plan-
tas. Pajar y cuadra al lado. Tlf: 658 77 50 72.
•Se vende explotación ganadera. Zona Picos de
Europa. Muy bien situada. 8 km. Potes. Con vivienda,
2 establos, casa con huertas, 60 fincas rústicas y 1 inver-
nal. Tlf: 616 10 97 44.
•Vendo cabaña en Llerana de Saro. Tlf: 638 31 68 13. 
• Se alquila cuota. 19.600 kg. TlF. 687 05 55 14.
•Se compra o alquila con opción a compra finca de 7
hectáreas o superior. Tlf: 639 29 37 00.

bOLsA de trAbAJO
•Busco alojamiento en finca rural. Zona oriental. A
cambio de mi trabajo sin remuneración. Tlf: 622 43 66
28.
•Servicios forestales, desfroce de fincas, tala, planta-
ción, etc…Buenos precios. Tlf: 629 52 06 75.
•Se ofrece persona para trabajar como peón ganade-
ro. Tlf: 651 531 581/ 639 270 365.
•Busco trabajo en explotación ganadera. David. Tlf:
622 109 777.
•Se busca trabajo en explotaciones agrícolas o gana-
deras. Tlf: 669 762 769.
•Se ofrece obrero. Leche o carne. Mantenimiento de
jardines. Limpieza de fincas. Con experiencia. Tlf: 650
631 453.
•Busco trabajo en ganadería. Leche o carne. Con
experiencia. Tlf: 627 17 24 70.

PArA POner y retirAr su AnunCiO, LLAMe AL 942 80 25 32




