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2 Campo Vivo

ACTUALIDAD

RENOVACIÓN DEL SEGURO 
DE RETIRADA DE CADÁVERES MER y MAR

E
n fechas previas al vencimiento de la cober-
tura del seguro y la necesaria renovación, 

Si el seguro es renovable vendrá una póliza pre-
calculada de la que tenemos que comprobar que el
número de animales asegurados coincide con los que
actualmente tenemos. En caso contrario deberemos
comunicarlo en UGAM para modificarlo adecuada-
mente. 
Además para facilitar la renovación de seguros reno-
vables se aconseja llamar a UGAM 942 802532
indicando el número de cuenta corriente para poder

pasar el coste por el banco y no tener que desplazar-
se.
Si el seguro no es renovable tenemos que fijarnos
en la fecha de vencimiento y pasarnos por alguna de
las oficinas de UGAM durante los 10 días anteriores al
vencimiento con el número de animales a asegurar. 

Actualización del censo
Os recordamos que para especies distintas de vacuno
(ovino, caprino, equino y otras) es imprescindi-
ble realizar la actualización del censo de ani-
males en la Oficina Comarcal de la Consejería de
Ganadería en los meses de enero y febrero, para
revistar que anulen las pólizas.

Para cualquier consulta o renovar del seguro, llamar a
UGAM-COAG al 942 80 25 32

NUEVO SERVICIO DE ASESORAMIENTO 2015

A
partir de enero 2015 UGAM comienza el
nuevo Servicio de Asesoramiento a
explotaciones para el nuevo periodo

de la PAC 2014-2020, según el Reglamento
Europeo 1306/2013.
Como principal novedad este año es que la
ayuda económica disponible para el nuevo
periodo va dirigida a las entidades de asesora-
miento como UGAM y no directamente al
ganadero. Cambia la cuantía a pagar por
el servicio, que será mucho más reducida,
así como la forma de pago y la justificación
anual del servicio. 
Otra de las novedades es que el ámbito del
asesoramiento se amplía a otros posibles
servicios que UGAM está preparando.
Temas como el análisis técnico económico, de

productividad, competitividad y orientación de
negocio, del desarrollo de la calidad y de la
comercialización. 
En este marco del nuevo asesoramiento para el
periodo 2015-2020, UGAM está preparando
un nuevo modelo de visita que además
de facilitar el servicio actual de puesta al
día de libros y análisis de laboratorio para la
seguridad alimentaria, tome datos para pre-
parar un posible plan de desarrollo a varios
años de las explotaciones de los asesorados.
Aquellas personas interesadas en el servi-
cio de asesoramiento deberán ir comuni-
cándolo en nuestras oficinas para ir organi-
zando el plan de visitas a lo largo del año o en
el 942 802532.

UGAM OFRECERÁ UN SERVICIO DE ASESORAMIENTO
MÁS AMPLIO Y PERSONALIZADO

Los interesados
en el servicio de
asesoramiento

deberán ir
comunicándolo

en nuestras 
oficinas
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EDITORIAL

Muchas gracias

E
n mi propio nombre y en el de
mis compañeros  de la ejecuti-
va pasada, nos toca daros las
gracias por la confianza que

nuevamente habéis depositado en
nosotros. No era fácil, después de tan-
tas barbaridades  vertidas en los
medios de comunicación (¡ que habrá
sido en los bares y las ferias!). Las cosas
mal hechas cuestan mucho endere-
zarlas y llevan  tiempo. Así lo hemos
hecho y por eso entendemos que
hemos recuperado la confianza de la
mayoría de vosotros. Muchas gracias
nuevamente.
Durante estos cuatro años, hemos
pasado demasiado tiempo mirándo-
nos a nosotros mismos y dando
muchas explicaciones a los socios y a
quien nos las ha pedido. Era necesa-
rio, pero también ha servido para
poner orden en nuestra casa y colo-
carnos en posición de afrontar con
garantía los próximos cuatro años que
van a ser claves para los ganaderos
de la región y por supuesto para
nuestros socios.
El nuevo periodo de la PAC, el final
de las cuotas lácteas, la nueva Ley de
la Cadena Agroalimentaria, la poten-
ciación de nuevos sectores agrarios,…
son cada uno de ellos por si mismos
retos de enorme envergadura a los
que tendrá que enfrentarse el campo
de Cantabria. Tenemos que superar-
los y hacer de cada reto una oportu-
nidad. Lo conseguiremos.
El nuevo consejo que habéis elegido,
hombres y mujeres, ganaderos de
carne y de leche, otros sectores como
ovino, caprino, huerta, producciones

ecológicas,… representan toda la
diversidad del campo de Cantabria y
sobre todo, su juventud nos asegura a
los que nos iremos retirando que
UGAM queda en buenas manos y por
lo tanto, la representación del campo
de Cantabria. En la misma línea, la
nueva ejecutiva que suma la expe-
riencia a la juventud, paridad de
sexos y representación de todos los
sectores de Cantabria han sido una
elección excelente que sabrá estar a la
altura.
El nuevo servicio de asesoramiento
debe ser el eje sobre el que se estruc-
turen los servicios del sindicato. Los
cambios que vienen nos abren nuevos
caminos. De vuestro interés por este
servicio que vamos a mejorar muy
sustancialmente, dependerá la forta-
leza que alcance la organización y
todo lo que podamos construir alre-
dedor. Los trabajadores que tenemos
a nuestro servicio están ya prepara-
dos, forman un magnífico equipo, y
necesitamos a todos y cada uno de
ellos. Toca aquí también agradecerles
por el papel jugado en todo este
tiempo, sin su esfuerzo y entrega no
habríamos llegado hasta aquí.

Finalmente, agradecer a la consejera
de ganadería Blanca Martínez que
con su presencia en el congreso y su
magnifico discurso nos dio el aval que
UGAM necesita para seguir siendo en
los próximos cuatro años la primera
fuerza sindical agraria de Cantabria.

Gaspar Anabitarte secretario general
de UGAM-COAG.

Campo Vivo 3
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VIII CONGRESO DE UGAM-COAG

4 Campo Vivo

GASPAR ANABITARTE, REELEGIDO
SECRETARIO GENERAL DE UGAM-COAG

POR MÁS DEL 80 % DE LOS 
VOTOS

Los socios de UGAM-COAG se dieron cita en el VIII
Congreso regional de la organización
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G
aspar Anabitarte
ha sido reelegido
como secretario
general de  la
O r g a n i z a c i ó n
Agraria UGAM-

COAG para los próximos 4 años.
Así lo han decidido mediante voto
secreto más del 80% de los socios
que se han dado cita en el VIII
Congreso regional de la organiza-
ción que tuvo lugar en la Feria de
Exposiciones de La Lechera, en
Torrelavega. 

“Ideas equipo y voluntad”
En su discurso de investidura hizo
una mención especial Alejandro

Mazorra, quien fue secretario
general de UGAM-COAG durante
casi 20 años. Asimismo, agradeció
la voluntad de trabajo de Carlos
Melgosa, coordinador de UGAM
hasta la reciente incorporación de
Pablo Herrero al mando  equipo
de trabajo de la organización. Por
último, mencionó a  los trabaja-
dores de la UGAM quienes "están
realizando un trabajo importantí-
simo a favor de los intereses de los
ganaderos de Cantabria.
Tenemos ideas, equipo y volun-
tad”, así ha manifestado el nuevo
secretario general de UGAM-
COAG. 

Gaspar Anabitarte, durante su discurso de investidura

GASPAR ANABITARTE
CANO (58 AÑOS), es
ganadero de leche ecológica
de Udalla (Ampuero) desde
el año 1980. En el año 1989
fue llamado por UGAM-
COAG para formar el
Laboratorio Interprofesinal
Lechero. Responsable del
sector lácteo de COAG,
también estuvo presente en
el nacimiento de la
Interprofesional Láctea
(INLAC). 
VER ENTREVISTA EN
PÁGINAS 16 A 18.
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Miguel Blanco:” necesitamos
una organización fuerte y
unida y la tenemos”
Por su parte, el secretario general
de COAG Miguel Blanco, ha resal-
tado la labor de Anabitarte y
Rosario Arredondo, ambos pertene-
cientes a la ejecutiva deUGAM-
COAG. 
Asimismo ha destacado la honesti-
dad, compromiso y seriedad que
caracterizan a ambos dirigentes.  
De igual forma, ha mostrado su
rechazo tajante a los que han
intentado destruir" UGAM. "Quien
quiere destruir, no tiene sitio en
COAG. Decimos Sí a la discrepancia
constructiva pero no al autoritaris-
mo. Es mejor consultar con los afi-
liados de forma democrática y no
en los juzgados", puntualizó Blanco.
No obstante, el secretario general
de COAG considera que lo impor-
tante es pasar página y fortalecer
la unidad sindical. 

Organizaciones Agrarias, fun-
damentales
En su discurso, Miguel Ángel Blanco
habló de la importancia que tienen
las Organizaciones Agrarias para
velar por los derechos de los agricul-
tores y ganaderos. “Aquí y en el
mercado internacional somos
imprescindibles. Si no existiéramos,
estaríamos perdidos en medio de la
especulación. Por lo tanto, necesita-
mos una organización fuerte y
unida y la tenemos”.

Retos de COAG
En cuanto a los retos a los que se
enfrentan los productores, destacó
la PAC, que vaticina que habrá
una revisión intermedia. En este
sentido COAG reivindica una PAC
más social, ya que ésta “no recono-
ce al sector como estratégico”.

Además, Blanco ha resaltado que
sigue teniendo un “reparto injusto
de las ayudas”. “La ayuda a la hec-
tárea perjudica a los profesionales
agrarios”, ha declarado.

Agricultura sostenible
En lo que se refiere al “GREENING”
o pago verde, desde COAG se des-
taca el compromiso de los profesio-
nales de la agricultura y la ganade-
ría por la sostenibilidad económica
y medioambiental.

No al libre mercado
Sobre el libre mercado, se considera
injusto que terceros países puedan
exportar libremente sus alimentos a
bajo coste y utilizando sustancias
prohibidas en la Unión Europea
como el clembuterol, los transgéni-
cos y las clonaciones.

Miguel Blanco, secretario general de COAG

MIGUEL BLANCO:
"Quien quiere

destruirUGAM, no
tiene sitio en COAG.

Decimos sí a la discre-
pancia constructiva

pero no al autoritaris-
mo. Es mejor consultar

con los afiliados de
forma democrática y
no en los juzgados"
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Campo Vivo 7

Especulación y costes de producción
Otro reto de COAG es la reducción de los costes
de producción, que se han disparado durante los
últimos años, debido a la gran especulación de
las materias primas.

Momento clave contra la venta a pérdidas
En cuanto a la regulación de la cadena agroali-
mentaria, desde COAG se considera que por el
momento no está dando muchos resultados posi-
tivos. Sin embargo, se cree que en estos momen-
tos hay una gran oportunidad para sancionar la
venta a pérdidas que es “la práctica más abusiva
y que más afecta a los productores. Se ha llega-
do a vender leche a 30 céntimos de euro y eso no
tiene garantías de calidad para el consumidor ni
de precios para el productor”. En este sentido,
COAG ha denunciado a la Comisión Nacional de
la Competencia la posición de dominio de las
industrias y la distribución y ha pedido a las
administraciones que actúe de forma contunden-
te con fuertes sanciones.
Miguel Blanco puso el ejemplo del Gobierno de
Cantabria, con las multas impuestas a Carrefour

por la venta de leche a pérdidas, un hecho que
siembra precedentes y que ha servido de punto
de partidas para que otras Comunidades
Autónomas españolas actuasen.

PERSECUCIÓN DE LOS CONTRATOS CON
PRECIOS POR DEBAJO DE COSTES

Sobre la eliminación de las cuotas, COAG mues-
tra firmemente su rechazo a ello y valora con
indignación que no se indemnice a los ganaderos
que hicieron fuertes inversiones en compra cuota
láctea. “Si no sustituyen las cuotas por algún sis-
tema de regulación, creemos que el Paquete
Lácteo no va a resolver los efectos negativos de la
supresión de las cuotas. La industria quiere pro-
ducción sobrante para el hundimiento de los pre-
cios. Los contratos dan seguridad jurídica pero no
dan precio. Por ello, desde COAG se exige tole-
rancia cero con las industrias que hacen cambios
irregulares y precios por debajo de costes de pro-
ducción”. 
No obstante COAG espera que la reforma del
Paquete Lácteo sea positiva, pero hacen falta
precios que  permitan la rentabilidad de las
explotaciones lecheras.

Miguel Blanco, secretario general de COAG

La nueva ejecutiva de UGAM-COAG formada por Pedro Castro, Rafael Roiz, Rosario Arredondo,
Vanesa Bustamante, Sara Alonso y Cristian Villegas,fue  respaldada por más del 90% de los socios 
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VIII CONGRESO DE UGAM-COAG

La consejera de Ganadería, Pesca y Desarrollo Rural Blanca Martínez durante su discurso de cierre del congreso

La consejería, de acuerdo con UGAM en el 
cumplimiento de los contratos
Por su parte, la consejera de Ganadería,  Pesca y Desarrollo
Rural Blanca Martínez, encargada de cerrar el congreso,
felicitó al nuevo presidente de UGAM-COAG y pidió unidad
a UGAM-COAG, puesto que a su entender no es el momen-
to de disputas, sino de ir construyendo el sector.

Por otro lado,  coincidió con el planteamiento de UGAM de
no tolerar que se incumplan los contratos de la leche y que
se seguirá trabajando contra la venta de leche a pérdidas en
las grandes superficies. “No habrá tolerancia con las malas
prácticas comerciales en contra de los ganaderos”, puntuali-
zó la consejera.
En este sentido y otros asuntos relacionados con el sector, la

consejera ha manifestado que seguirá trabajando en las
Mesas Agrarias junto a las Organizaciones Agrarias.  

Consejera de
Ganadería, Blanca

Martínez:
“No habrá 

tolerancia con las
malas prácticas
comerciales en 
contra de los 
ganaderos” 
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VIII CONGRESO DE UGAM-COAG

Imágenes para el recuerdo

Rosario Arredondo, Rafael Hernández (COAG CANARIAS), Andoni García (EHNE- Bizkaia), Gaspar Anabitarte,Blanca
Martínez (consejera de Ganadería), Miguel Bñanco (secretario general de COAG), Fernándo Fernández (Alcalde de
Valderredible y parlamentario).

Socios asistentes al congreso

En la primera fila, Fernando Fernández (PRC), Isabel Mérdez (PSOE), Juan José Sánchez Asensio
(presidente del Colegio de Veterinarios de Cantabria y Joaquín Ruiz Sisniega (PSOE)

Todas las imágeneges del congreso, en la página de  Facebook de UGAM-COAG
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Pedro Castro, miembro  de la ejecutiva
de UGAM

Rosario Arredondo, miembro de las
ejecutivas de UGAM y COAG

Miembros de la ejecutiva de COAG  junto a la consejera de Ganadería, Blanca Martínez

Almuerzo de convivencia de los socios de UGAM-COAG tras la celebración del congreso

Todas las imágeneges del congreso, en la página de  Facebook de UGAM-COAG
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Almuerzo de convivencia de los socios de UGAM-COAG tras la celebración del congreso

CONSEJO REGIONAL

PRIMERA REUNIÓN DEL CONSEJO REGIONAL Y ELECCIÓN DE
LA  COMISIÓN EJECUTIVA

T
ras la celebración de las asamble-
as, se llevó a cabo  la primera reu-
nión del nuevo Consejo Regional
de UGAM-COAG, el cual  votó una
Comisión Ejecutiva, formada por 6

miembros y que fue propuesta y aprobada
por el congreso (conjunto de todos los socios
de UGAM-COAG) el 6 de noviembre. El res-
paldo de los socios fue de más del 90%.
En este órgano, formado por 3 mujeres y 3
hombres, también están representados los
distintos sectores agrarios de la región. La

nueva Comisión Ejecutiva de la organiza-
ción es la siguiente:
• Rosario Arredondo.
• Pedro Castro.
• Sara Alonso.
• Rafael Roiz.
• Vanesa Bustamante.
• Cristian Villegas.
A ella se une el secretario general Gaspar
Anabitarte, elegido por los socios de
UGAM-COAG en el congreso mediante
voto secreto.

La propuesta de Comisión Ejecutiva contó
con más del 90% de los votos de los socios

de UGAM-COAG

Momento durante la reunión de la  nueva Comisión Ejecutiva de UGAM-COAG
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12 Campo Vivo

NUEVO CONSEJO REGIONAL DE UGAM-COAG

LOS SOCIOS DE UGAM-COAG ELIGEN
UN NUEVO CONSEJO REGIONAL JOVEN
Y CON REPRESENTACIÓN SECTORIAL

E
l proceso electoral de UGAM-COAG dio
comienzo con las ocho asambleas en las
diferentes comarcas de Cantabria (Asón,
costera oriental, Liébana, Besaya, Costera

occidental, Campoo, Tudanca-Cabuérniga y Pas-
Pisueña), de las cuáles han salido los 33 miembros
del Consejo Regional de UGAM-COAG, elegidos
por los socios de la organización en cada zona.
De este nuevo consejo, se destaca el alto porcenta-
je de jóvenes, de hecho la media de edad es de 43
años. Este dato pone de manifiesto la garantía de

futuro del sector agrícola en Cantabria, puesto que
existe un relevo generacional comprometido para
trabajar en sus explotaciones  y junto a esta
Organización Agraria.
Asimismo, están representados los sectores ganade-
ros más característicos de la región, tanto de vacu-
no de leche, como de carne, ovino y caprino.
Además, por primera vez, en el Consejo Regional
de UGAM-COAG habrá una representación del
sector hortícola.
Éstos son los  33 representantes de la organización
por zonas:
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ZONA ASÓN
1. Rodrigo de la Maza. Rozas de Soba.
Ganadero de leche
2. Rosario Arredondo Gómez.  La Revilla
(Soba). Ganadera de leche.
3. .Gaspar Anabitarte Cano.  Udalla
(Ampuero). Ganadero de leche.
4. Eva Tordesillas Gómez. Ampuero.
Horticultora ecológica.

ZONA BESAYA
7. Lidia Calderón Fernández. Pando (Molledo).
Ganadera de carne.
8. Francisco Villegas Diego. Villasevil (Santiurde
de Toranzo). Ganadero de recría.
9. Raquel Villegas Rubín. Coo (Los Corrales de
Buelna). Ganadera de carne.

ZONA COSTERA ORIENTAL
17. Ainhoa Villota Ocejo.Guriezo. Ganadera de
carne.
18. Aurea Quintial Ortíz.Riaño (Solózano).
Ganadera de leche.
19. Raúl Pascual Escallada. SanMiguel
(Meruelo). Ganadero de leche.
20. Manuel Cobo Ruiz. Secadura (Voto).
Ganadero de leche.
21. Rosario Abascal Alonso. Valdecilla (Medio
Cudeyo). Ganadera de carne.
22. Adolfo Oria Bolívar. Solares (Medio
Cudeyo). Ganadero de carne.

ZONA LIÉBANA
5. Rafael Roiz Campo.  Bejes (Cillorigo de
Liébana). Ganadero de ovino y caprino.
6. Elisabeth Calvo García.Dobres (Vega de
Liébana). Ganadera de carne de vacuno y caba-
llar.

ZONA COSTERA OCCIDENTAL
10. Sara Alonso Noriega.  Labarces (Valdáliga).
Ganadera de leche.
11. Pedro Castro Simón.  San Pedro de las Baheras
(Val de San Vicente). Ganadero de carne.
13. José Sañudo Saiz.  Santillana del Mar. Ganadero de
carne.
12. Simón Gutiérrez Rioz. Camplengo (Santillana del
Mar). Ganadero de leche.
14. Inmaculada Toca Pérez. Santillana del Mar.
Ganadera de recría.
15. Alberto Ortega González. Camijanes (Herrerías).
Ganadero de leche.
16. Claudio Herrera Ruiz . Suances. Ganadero de
leche. 

ZONA CAMPOO
23. Isabel Cuevas Abad. Iraza (Hdad.  Campoo de
Suso). Ganadera de carne.
24. Eduardo Martínez González. Cervatos.
(Campoo de Enmedio). Ganadero de carne.
25. Alfonso Gutiérrez Ruiz. Lanchares (Campoo de
Suso). Ganadero de carne.

ZONA TUDANCA
CABUÉRNIGA
26.Ignacio Gómez Telechea. Ucieda
(Ruente).Ganadero de leche.
27. Gumersindo Gómez Campa. Celis
(Rionansa). Ganadero de carne de bovino y
caballar.

ZONA PAS-PISUEÑA
28. Vanesa Bustamante Pérez. San Pedro del
Romeral. Ganadera de carne.
29. Juan Manuel Escudero Ortiz. San Pedro del
Romeral. Ganadero de carne
30. Cristian Villegas López.  Luena. Ganadero de
leche.
31. Abilio Mantecón Carral. Villacarriedo.
Ganadero de leche.
32. Juan Ignacio Fernández Fernández. Selaya.
Ganadero de leche.
33. Mª Paz Sal Gutiérrez. Arenal de Penagos.
Ganadera de leche.
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MUJER RURAL

ACTOS DE CERES CANTABRIA CON MOTIVO DE LA CELEBRACIÓN DEL DÍA
 INTERNACIONAL DE LA MUJER RURAL

CERES Cantabria organiza en
Quintana de Soba un mercado de
venta de productos cultivados y
elaborados por mujeres

C
on motivo de la celebración del Día
Internacional de la Mujer Rural, la
Organización de Mujeres del Mundo Rural,
CERES CANTABRIA ha llevado a cabo un
mercado de productos elaborados y/o culti-

vados por mujeres de la región.
Este mercado tuvo lugar en Quintana de Soba el 12
de octubre, y contó con una gran afluencia de públi-
co, que se acercó  a la villa sobana con motivo de la
festividad del Pilar.
Los visitantes pudieron ver y comprar una gran diver-
sidad de alimentos, como quesos, conservas, galletas,
verduras y hortalizas, y también artesanías en made-
ra y lana.
Asimismo, durante toda la mañana, se reprodujeron
varios vídeos sobre la vida de varias mujeres rurales
de Cantabria, donde explicaron como es el día a día
en sus explotaciones.

“La despensa femenina del turismo rural”
Esta iniciativa está dentro del proyecto impulsado por
la Confederación CERES a nivel nacional denominado
“La despensa femenina del turismo rural”, que consis-
te en una alianza estratégica entre productoras y
establecimientos de comarcas de turismo rural para
promocionar los productos locales y estimular el creci-
miento económico en 12 comarcas españolas.
Los alimentos locales producidos por estas mujeres
serán promocionados en restaurantes, tiendas y casas
de turismo rural para aportar valor añadido a los
potenciales turistas y abrir nuevas vías de ingresos a
las explotaciones familiares. Para ello se ha creado un
catálogo de productos elaborados por agricultoras y
ganaderas de cada región que se puede descargar en
http://www.ladespensafemenina.coagmovil.org

TODAS LAS IMAGENES DEL MERCADO,
EN NUESTRO FACEBOOK DE UGAM-COAG

Grupo de productoras que asistieron al mercado en Quintana de Soba

MAQUETA REVISTA noviembre-diciembre 2014:BASERRI BIZIA 2elias.qxd  10/12/2014  15:11  Page 15



H
as conseguido el respaldo de los
socios de la organización ¿Qué
sentiste al ser reelegido como

secretario general de UGAM-COAG?
Lo primero, fue una gran relajación porque
era el momento cumbre de 4 años de ten-
sión y muchas dificultades. Habíamos hecho
cambios muy fuertes y a veces duros y tení-
amos la duda de cómo iban a responder los
socios. Que finalmente  lo hayan aceptado,
nos produce una gran satisfacción porque
los socios refrendan un trabajo que creemos
que era necesario.
Todo esto no hubiera sido posible sin el
apoyo de los compañeros de la ejecutiva,
del consejo y los trabajadores, que en
momentos de mucha dificultad fueron
capaces de “empujar el carro”, y de
Alejandro Mazorra, que sabiendo la res-
ponsabilidad que podía echarse encima,
dio el apoyo a los pasos que teníamos que
dar.

Tienes ya una larga experiencia den-
tro del sector…
Efectivamente, comencé en la explotación

en el año 81. Compre mis primeras novillas
en el año 80 y desde entonces hasta hoy, ha
sido mi único trabajo. He detenido la suer-
te de estar en  los momentos más intensos e
importantes del desarrollo de la ganadería
de Cantabria. Formé parte de la Asociación
Frisona (ANFE). Al poco tiempo, entré en la

junta directiva de la Cooperativa Valles
Unidos del Asón, donde ejercí distintos car-
gos durante más de 25 años.
Posteriormente, en el año 90, UGAM me
requirió para formar parte del Laboratorio
Interprofesional Lechero de Cantabria,
donde durante muchos años estuve en la

ENTREVISTA

16 Campo Vivo

GASPAR ANABITARTE CANO, SECRETARIO 
GENERAL DE UGAM-COAG

“Hay que buscar la incorporación de
nuevos activos al sector agrario”

FICHA TÉCNICA:
Edad: 58 años
Procedencia de la
explotación: Udalla
(Ampuero).
Tipo de explotación:
vacuno de leche 
ecológica.
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junta directiva. En aquel tiempo, también
entré en la junta directiva de UGAM-
COAG. Viví la entrada de España en la
Comunidad Económica  Europea, la apari-
ción de las cuotas lácteas, la formación de
los primeros grupos de la leche, las enormes
movilizaciones que se dieron en Cantabria
por la durísima bajada en los precios de la
leche que nos impuso la industria en el año
89. Desde mediados de los 90 fui responsa-
ble del sector lácteo de COAG, lo que me ha
permitido, además de estar dentro de la
propia COAG, vivir momentos fundamen-
tales como responsable del sector lácteo
español, tanto en la creación de la
Interprofesional Láctea Española, de la que
fui presidente, como muchas de las nego-
ciaciones y momentos claves en el sector.
Finalmente, en el año 2010, tuve el honor
de ser elegido por los socios de UGAM  para
sustituir a Alejandro Mazorra, quien fue el
verdadero artífice del levantamiento del
sindicato.
Una vez UGAM ya había crecido, a mí me
tocó ponerlo en orden y colocarlo en una
buena situación para los años venideros.

Desde tu punto de vista, ¿cuáles son
las claves que se deben trabajar en la
organización?
Los cambios en el sector están siendo muy
importantes. Hemos pasado de una situa-
ción en la que el sector ganadero tenía una
importancia social enorme, con un gran
número de ganaderos a una situación en la
cual las fuerzas están más mermadas por-
que hay menos activos. Entonces tuvimos
que saber adaptarnos a los nuevos momen-
tos  y saber aquilatar las fuerzas para
defender los intereses de los ganaderos. En
estos momentos, para los próximos 4 años
va a haber un cambio fundamental dentro
de Cantabria y de la organización, que va
a ser los servicios de asesoramiento. Si lo
construimos como nosotros queremos,
puede ser indispensable para los ganaderos
y para todo el sector. Ese sería el eje bajo el
que circularía toda la estructura de UGAM.
Más allá de los servicios de asesoramiento,
nosotros seguiremos atendiendo nuestros
servicios jurídicos. También  el área de segu-
ros, que es fundamental para que las explo-
taciones puedan tener una seguridad, las
declaraciones de la PAC, la revista, que
también sigue siendo el elemento de comu-
nicación entre los socios de UGAM y que
tenemos que extender a todos los ganade-
ros. Por otro lado, la formación también es
muy importante dentro de un sector  que
por desgracia no ha sido muy formado y en

estos tiempos es vital estar al día en todas
las novedades.
También tenemos proyectos de colabora-
ción con otros organismos. Hemos presenta-
do un proyecto junto a la Universidad de
Cantabria y la Mancomunidad del Saja
para las quemas de pastos dirigido a los
ganaderos y también tenemos otros pro-
yectos  que debemos ir dando forma para
dar un mayor servicio a los socios  y todo el
sector.

¿Cómo ves UGAM y sus servicios técni-
cos en estos momentos?
Durante la época de Alejandro, como con-
secuencia del gran crecimiento que experi-
mentó la organización y además en tiem-
pos que la economía del país iba muy bien,
seguramente nos movimos con mucha
generosidad económica, creciendo de
forma desordenada y con unos cimientos
poco sólidos. En estos momentos de crisis nos
hemos tenido que adaptar a las  nuevas cir-
cunstancias y hacer un enorme ajuste en los
gastos.
Hecho todo esto, el  equipo está totalmen-
te consolidado. Todos los trabajadores son
imprescindibles en estos momentos y vamos
a luchar para que nuestra estructura eco-
nómica nos permita mantenerlo. En estos
momentos, estamos en una posición en que
se pueden afrontar los retos del futuro, fun-
damentalmente la PAC y lo que venga
ocurriendo más adelante. Es un objetivo
primordial conseguir que la economía de
UGAM dependa lo más posible de los socios
y del propio trabajo de la organización y su
capacidad de servirnos a todos dependerá
de su poder y fuerza económica.

En lo que se refiere al sector lácteo,
¿cómo valoras el acuerdo entre los
consejeros de Ganadería de la Cornisa
Cantábrica para acordar puntos en
común?
Nos ha parecido muy positivo. La primera
encomienda que tuve cuando me hice
cargo  del sector lácteo de COAG fue un

acuerdo entre las consejerías de la Cornisa
Cantábrica. De hecho, conseguimos reunir a
las consejerías del País Vasco, Asturias,
Cantabria y a COAG en una reunión que se
celebró en Cantabria cuando todavía era
consejero José Gancedo. Lo intentamos,
pero en esos momentos había mucha difi-
cultad en que Galicia se incorporase. El
hecho de que la consejera haya conseguido
atraer a Galicia ha sido muy positivo, ya
que es un elemento clave dentro del sector.
Dentro de unos meses, van a desaparecer
las cuotas y por lo tanto habrá un cambio
gigantesco. No sabemos lo que va a pasar,
aunque no es muy difícil hacer previsiones.
La más clara es que va a haber un incre-
mento de la producción en toda Europa y
esto ineludiblemente provocará la bajada
de los precios al productor, entonces debe-
mos colocarnos bajo abrigo. 
El acuerdo que ha hecho la consejería para
poder ajustar bien los contratos, el Paquete
Lácteo, controlar la venta a pérdidas por
parte de la distribución para que ese hán-
dicap de malos precios que tenemos los
ganaderos españoles se supere y tengamos
precios como los del resto de Europa son los
elementos con los que hay que ayudarse de
cara a la desaparición de las cuotas. Los
costes de producción es imprescindible ir
reduciéndolos dentro de lo posible. Hay que
buscar sistemas de producción y modelos
que eviten el incremento de los costes. En
cualquier caso, los ganaderos debemos bus-
car nuestra independencia para tomar
nuestras decisiones y no quedar atrapados
en toda una red de costes y ventas.

¿Cómo valoras la situación del sector
de carne en Cantabria?
El sector de vacuno de carne en España y
toda la Unión Europea se tuvo que someter
a las ayudas y hoy día por desgracia los
ganaderos  tienen que pensar más en las
ayudas de la PAC que en el propio negocio.
En cualquier caso, los precios tienen  que
seguir siendo la base principal para poder
liberarse de la servidumbre de las ayudas y

ENTREVISTA
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Es un objetivo primordial conseguir que la 
economía de UGAM dependa lo más posible
de los socios y del propio trabajo de la orga-
nización y su capacidad de servirnos a todos
dependerá de su poder y fuerza económica

““
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ENTREVISTA

el cebo debiera basarse en un modelo terri-
torial porque tendría costes de producción
más bajos y sería más rentable. El sistema
de cebaderos y tipos de canal impuestos en
el sector cárnico en España dificultan este
modelo pero es en la calidad donde 
nosotros nos podemos defender mejor. Ese
es el modelo que tenemos que buscar, cali-
dades que tienen mejores precios y no can-
tidades.

En cuanto a la Ley de la Cadena
Alimentaria, ¿cómo valoras las actua-
ciones que se están llevando a cabo
desde el Gobierno? 
Si se lleva a efecto y tenemos razones para
pensar que sí, va a ser determinante en
España. Es un giro total de cómo se estaba
comercializando hasta ahora nuestros pro-
ductos porque obliga a hacer contratos, a
señalar unas calidades, cantidades y lo que
es más importante,  unos precios. En estos
momentos, hay muchas incógnitas, por
ejemplo, con la carne o en las ferias y todo
esto tardará en construirse una o dos déca-
das, pero al final de todo el período, el
campo tendrá otra forma de gestionar el
precio de lo que producimos. Es necesario
que se lleve adelante porque los sistemas
tradicionales han sido superados por el
comercio, sobre todo por la gran distribu-
ción que nos impone unos precios que nos
permitan defendernos. Por lo tanto, la Ley
de la Cadena Agroalimentaria es uno de los
retos más importantes para los próximos
años.

¿Cuáles son las principales peticiones
que traslada UGAM-COAG a la conse-
jería de Ganadería?
En primer lugar,  entendemos que debiera
haber más relación entre la consejería y las
Organizaciones Agrarias Representativas.
Las relaciones en estos años han sido débi-
les, probablemente porque había poca
experiencia política.
Desde UGAM creemos que un tema clave y
que entendemos que no se está trabajando
seguramente por su dificultad, es la gestión
de los comunales. El 70% de la superficie
que declaran los ganaderos de Cantabria es
comunal  y la gestión por parte de muchas
juntas vecinales y los ayuntamientos deja
mucho que desear. Las quemas y desbroces
están mal realizadas y no se está generan-
do una recuperación masiva de los terrenos
como se debiera, salvo excepciones. 
La gestión de los montes también es funda-
mental porque forman un entramado para
la ganadería, sobre todo en las zonas altas.
Respecto al sector lácteo, nos parece muy
positivo, lo que está haciendo la consejería
contra la venta a pérdidas y el control de

las industrias en los contratos lácteos.
Por otro lado, echamos en falta un debate
sobre el modelo de producción y sobre el
tipo de ganadero que se debe defender de
cara al futuro, ya que se está defendiendo
un modelo intensivo y con unos costes de
producción enormes.
El sector de la carne depende demasiado
de las ayudas y no hay un proyecto clave y
coherente para este sector.
Finalmente, se debe generar por parte de
la consejería una dinámica en defensa de
los nuevos sectores, que son minoritarios,
pero  pueden tener una gran proyección de
futuro, sobre todo porque son a los que
están accediendo nuevos productores jóve-
nes y con interés en la producción agraria.
En este sentido, hay que trabajar más para
darles cabida con mejores oportunidades.
Por lo tanto, no sólo se debe apoyar  el rele-
vo generacional, sino también la incorpora-
ción de nuevos activos al sector agrario.

Los ganaderos debemos buscar nuestra
independencia para tomar nuestras 

decisiones y no quedar atrapados en toda
una red de costes y ventas

““
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ACTUALIDAD

MIEMBROS DEL CONSEJO DE UGAM-COAG
ACUDEN A LA JORNADA DE COAG PARA
ANALIZAR LA NUEVA LEY DE MEJORA DE
LA CADENA ALIMENTARIA 

El evento contó con la participación de la Ministra de Agricultura, Isabel García Tejerina,
el Director General de Industria Alimentaria, Fernando Burgaz y el Director de la
Agencia de Información y Control Alimentarios (AICA), Jose Miguel Herrero

B
ajo el título, “La Ley de medidas para
mejorar el funcionamiento de la cadena
alimentaria: oportunidades para el reequi-
librio”, la Coordinadora de Organizaciones

de Agricultores y Ganaderos (COAG) celebró el 26
de noviembre en el Consejo Económico y Social
(CES) en Madrid una jornada de ámbito estatal
que reunió en un mismo foro a las organizaciones
más representativas de los productores agrarios,
industria alimentaria, cadenas de distribución y con-
sumidores. 

Representación de UGAM-COAG
Acudieron al evento en representación de Cantabria
varios miembros  del consejo y de la ejecutiva de
UGAM-COAG (Gaspar Anabitarte, Rosario
Arredondo, Pedro Castro, Simón Gutiérrez,
Inmaculada Toca, José Sañudo y Cristian Villegas).
Asimismo, el evento contó con la participación de la

Ministra de Agricultura, Isabel García Tejerina, el
Director General de Industria Alimentaria, Fernando
Burgaz y el Director de la Agencia de Información y
Control Alimentarios (AICA), Jose Miguel Herrero. 

Dar a conocer la Ley de mejora de la cadena
alimentaria 
La jornada tuvo como objetivo analizar los princi-
pales retos y oportunidades que ha generado esta
ley desde su entrada en vigor, así como elevar el
grado de conocimiento por parte del sector primario
respecto a los derechos y obligaciones establecidos
en la misma. 
El evento supone una oportunidad para conocer, de
primera mano, las últimas novedades de la puesta
en marcha de la ley, en lo que respecta al Código
de Buenas Prácticas, o a los logros, futuros objetivos
y novedades de la Agencia de Información y Control
Alimentarios (AICA). 

Miembros del consejo de UGAM-COAG junto a la ministra de Agricultura Isabel García Tejerina
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SECTOR LÁCTEO

UGAM-COAG APOYA A LA
CONSEJERÍA DE GANADERÍA POR
FAVORECER ACUERDOS CON
OTRAS CCAA EN DEFENSA DEL
SECTOR LÁCTEO

Es indispensable que las administraciones trabajen para
que la nueva orden dentro del Paquete Lácteo esté en
vigor antes del 1 de enero de 2015
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SECTOR LÁCTEO

L
a Organización Agraria
UGAM-COAG considera muy
positivo el acuerdo entre las
Comunidades Autónomas de
la Cornisa cantábrica y

Baleares para velar por el cumplimien-
to de los contratos de la leche por parte
de las industrias lácteas. 
Se destaca  la participación de Galicia,
principal comunidad autónoma en la
producción de leche, así como de las
demás consejerías participantes
(Asturias, Cantabria, País Vasco y
Baleares) que por primera vez han
aunado fuerzas a favor de la ganade-
ría de leche. Por lo tanto, se felicita  a la
consejera de Ganadería, Blanca
Martínez Gómez por liderar este proce-
so en defensa del sector lácteo español.

Esta organización señala que el sector
lácteo se enfrenta a una difícil situación
a partir del 31 de marzo de 2015 con la
eliminación de las cuotas, luego, debe
prepararse para este nuevo escenario.

UGAM-COAG insta a  que desde las
Comunidades Autónomas y el
Gobierno Central se sigan las siguientes
líneas de trabajo:
En lo que se refiere a los contratos de la
leche entre la industria y los ganaderos,
las administraciones deben velar por
una posición de igualdad entre ambas
partes, evitando los abusos que se han
ejecutado sobre los productores. Desde
UGAM-COAG, se considera que si se
consiguen unos precios de la leche esta-
bilizados, se podría “sortear” la inesta-
bilidad que generará la eliminación de
las cuotas lácteas el 31 de marzo de
2015.
Para ello, es indispensable que las
administraciones trabajen para que la
nueva orden dentro del Paquete
Lácteo esté en vigor antes del 1 de
enero de 2015. De no ser así, cuanto más
nos acerquemos a la fecha del fin de las
cuotas, más complicada será la situa-
ción.
Asimismo, en cuanto a la venta a pér-
didas por parte de algunas grandes

superficies, UGAM-COAG solicita que se
controlen de forma exhaustiva estas
práctica en todas las CCAA, al igual
que ha hecho el Gobierno de
Cantabria, y se aumenten las sanciones. 
Esta Organización Agraria observa que
la venta a pérdidas es un problema
estructural del sector lácteo español por
la venta de leche líquida a muy bajo
precio, lo cual afecta a toda la cadena
de valor, sobre todo, al último estabón,
que son los ganaderos.

Por otro lado, se cree que los gobiernos
en ningún caso deben abandonar la
defensa de los controles de la produc-
ción en la Unión Europea, garantizando
un abastecimiento de leche y unos pro-
ductos lácteos asequibles y justos.

En este sentido, desde UGAM-COAG se
cree que si se instaura un nuevo sistema
de control de la producción  y se garan-
tizan unoss precios de la leche en origen
por encima de los costes de producción,
se garantiza la supervivencia del sector. 

En la reunión han intervenido Rosa Quintana, conselleira do Medio Rural e
do Mar, en representación de la Xunta de Galicia; María Jesús Álvarez, con-
sejera de Agroganadería y Recursos Autóctonos, del Principado de Asturias,
y Bitto Oroz, Viceconsejero de Agricultura, Pesca y Política Alimentaria,
del País Vasco. Al igual que la consejera cántabra de Ganadería, Pesca y
Alimentación, Blanca Martínez, han estado acompañados por sus respecti-
vos directores generales de Agricultura o Ganadería.
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PAGOS DIRECTOS POR ANIMAL
CORRESPONDIENTES A LA PAC 
TRAMITADA EN 2014

E
l Ministerio de Agricultura, Alimentación y
Medio Ambiente ha informado a través
del FEGA de los importes de las ayudas por
animal que se pagarán a los ganaderos
que realizaron la PAC en el 2014.

Son los siguientes:
• Vacuno de leche: se concede en función del tipo
de zona en que esté ubicada la explotación. Las pri-
meras 40 cabezas recibirán el importe unitario
completo y de 41 a 100 el 80% del mismo.
o Zona montaña: 70,16046239 €/animal.
o Zonas con dificultades específicas: 61,38170771
€/animal.
o Resto de zonas: 27,58002581 €/animal.
Las explotaciones de leche  con derecho a la ayuda

complementaria con base territorial cobrarán
33,55334458 €/animal. Las 40 primeras cabezas
cobrarán el importe unitario íntegro mientras que
de las 41 a las 100 cabezas cobrarán el 70% del
mismo.
• Vacas nodrizas: 29,14275549 €/vaca. Las prime-
ras 40 cabezas recibirán el 100% del precio unitario,
de 41 a 70 dos tercios del importe unitario y de 71 a
100 cabezas un tercio.
Debido al rebasamiento de los límites presupuesta-
rios, se va a aplicar un coeficiente de reducción
para los pagos por vaca nodriza de 0,91617843 y de
prima complementaria por vaca nodriza de
0,90985287.
• Caprino: 3,71766451 €/animal.

Liberbank ha llevado a cabo dos reuniones en Torrelavega y Ramales de la Victoria dirtigidas a los ganaderos de Cantabria con
el fin de explicar las últimas novedades de la PAC.
Ambas reuniones han sido ofrecidas por Santos Argüello, director general  de Ganadería y Henar Hernaldo, directora de Desarrollo
Rural. A continución, les mostramos un resumen.

Vacuno de Leche
Para hembras paridas de más de 24
meses. Habrá 2 líneas de ayuda:
93.579.000 euros anuales
o importe básico (sobre 100 €/vaca).
o importe básico Montaña (sobre 114
€/vaca).
o 75 vacas de la explotación 100 %, resto
vacas 50 % (pendiente de concretar).

Vacuno de cebo
40.127.436 euros anunales.
Cebo los tres últimos meses antes de sacri-
ficio.
Mínimo 3 animales por explotación.
Bovinos de 6 a 24 meses. 
Se desdobla en 2 líneas de ayuda:
o Básica. (17,09€ aproximadamente).
o Los nacido en la explotación y que sal-
gan directamente a matadero tienen un
suplemento del 20% de la prima base.

Ovino
154.852.000€ anuales.
Hembras mayores de 12 meses.
Mínimo 30 hembras.
Venta de la menos 40 % de cor-
deros sobre hembras 

reproductoras (0,4 corderos por
hembra y año). 
Se desdobla en 2 líneas de
ayuda:
o Básica (12 € aproximadamen-
te).
o Montaña.

Caprino
13.645.000 € anuales.
Hembras mayores de 12 meses.
Mínimo 10 animales.
Venta de la menos 40 % de
cabritos sobre hembras repro-

ductoras.
Se desdobla en 2 líneas de
ayuda:
o Básica. (6€ aproximadamen-
te).

o Montaña.

Nodriza
187.745.281 € anuales.
Solo para vacas con periodo
entre partos de menos de 18

meses. Con un 15% de novillas).
Se desdobla en 2 líneas de
ayuda:
o Básica (sobre 93 €). 

o Montaña.

LIBERBANK ORGANIZA REUNIONES SOBRE LA PAC EN TORRELAVEGA
Y RAMALES DE LA VICTORIA
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ÚLTIMO REPARTO PROVISIONAL DE LA COMARCALIZACIÓN DE CANTABRIA
REALIZADA POR EL MINISTERIO DE AGRICULTURA.
A cada comarca le corresponderá un valor de la hectárea de acuredo a la media del valor de la hectárea de los
ganaderos de esa comarca

COSTERA
001. Alfoz de
Lloredo.
005. Argoños.
006. Arnuero. 
008. El Astillero. 
009. Bárcena de
Cicero. 011. Bareyo.
016. Camargo. 
020. Castañeda.
025. Comillas.
028.
Entrambasaguas.
029. Escalante.
031. Hazas de Cesto.
035. Laredo.
037. Liérganes.
040. Marina de
Cudeyo.
042. Medio Cudeyo.
043. Meruelo.
044. Miengo.
047. Noja.
048. Penagos.
052. Piélagos.

054. Polanco.
056. Puente Viesgo.
060. Reocín.
061. Ribamontán al
Mar.
062. Ribamontán al
Monte.
064. Riotuerto.
068. Ruiloba.
074. Santa Cruz de
Bezana.
075. Santa María de
Cayón.
076. Santander.
077. Santillana del
Mar
080. Santoña
084. Solórzano.
085. Suances.
087. Torrelavega.
100. Villaescusa

SUBCOSTERA
002. Ampuero. 
007. Arredondo. 

012. Cabezón de la
Sal.
026. Los Corrales de
Buelna.
021. Castro-Urdiales.
019. Cartes.
024. Colindres.
027. Corvera de
Toranzo.
033. Herrerías.
038. Limpias.
030. Guriezo. 
036. Liendo.
041. Mazcuerras.
045. Miera.
067. Ruesga.
069. San Felices de
Buelna.
079. Santiurde de
Toranzo..
073. San Vicente de
la Barquera.
081. Saro.
082. Selaya.
090. Udías.

092. Valdáliga.
091. Val de San
Vicente.
099. Villacarriedo.
101. Villafufre.
102. Voto.

PAS-IGUÑA
003. Anievas.
004. Arenas de
Iguña.
010. Bárcena de Pie
de Concha.
022. Cieza
039. Luena.
046. Molledo.
071. San Pedro del
Romeral.
072. San Roque de
Riomiera.
098. Vega de Pas.

LIÉBANA-
TUDANCA-
CABUÉRNIGA

013. Cabezón de
Liébana.
014. Cabuérniga.
015. Camaleño.
023. Cillorigo de
Liébana.
050. Pesaguero. 
055. Potes.
088. Tresviso.
097. Vega de
Liébana.
034. Lamasón.
049. Peñarrubia.
053. Polaciones.
063. Rionansa.
066. Ruente.
086. Los Tojos.
089. Tudanca.
Comunidad
103. Campoo

Cabuérniga

ASÓN
057. Ramales de la
Victoria.

058. Rasines.
083. Soba.
096. Valle de
Villaverde.

REINOSA
017. Campoo de
Enmedio.
018. Campoo de
Yuso.
032. Hermandad de
Campoo de Suso.
051. Pesquera.
059. Reinosa.
065. Las Rozas de
Valde arrollo.
070. San Miguel de
Aguayo.
078. Santiurde de
Reinosa.
093. Valdeolea.
094. Valdeprado
del Río.
095. Valderredible.
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APICULTURA

EL MERCADO NACINAL DE GANADOS DE TORRELAVEGA ACOGE LA VI
EDICIÓN DE LA FERIA NACIONAL APÍCOLA

La lucha contra la
varroa, tema central de
la VI edición de la Feria
Nacional Apícola

U
na treintena expositores de
España y también del extranjero,
se han reunido en la VI edición
de la  Feria nacional Apícola,
celebrada en el Mercado

Nacional de Ganados de Torrelavega
durante los días 18 y 19 de octubre.
Como viene siendo habitual en las últimas
ediciones, las ponencias han contado con

una amplia participación, de cientos de per-
sonas, tanto aficionados como profesionales
de la apicultura, convirtiendo esta feria en
una cita ineludible para los amantes de las
abejas.

Ponencias técnicas
En la jornada del sábado 18 de octubre,
Manuel Izquierdo (biólogo, apicultor, res-
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APICULTURA

ponsable Internacional Sector Apícola
COAG) habló sobre el tratamiento de
varroa con ácido oxálico. Se trata de un
tema que ha suscitado un interés por
parte de los asistentes, puesto que signifi-
ca un gran problema para la superviven-
cia de las colmenas.
Asimismo, Manuel Barquín (apicultor
profesional y responsable de Apicultura
de UGAM-COAG), acercó a los asistentes
los distintos tipos de materiales que hay
para la fabricación de núcleos y colme-
nas.
También se desarrollo una mesa redonda
sobre aspectos técnicos reaccionados con
la apicultura  en la que intervino Carlos
Valcuence, Silvia Cañas (ingeniero agró-
nomo y directora de la revista Apicultura
Ibérica), …

La jornada del domingo 19 de octubre,
continuó con la participación de Laura

García y Víctor Vilela, ingenieros agrícolas
y apicultores profesionales en Apibéricos
Professional Beekeeper, que hablaron de
La abeja reina como motor del enjambre
Asimismo, Carlos Vázquez Pérez, fisiote-

rapeuta, licenciado en ciencia de la acti-
vidad física y el deporte, apiterapeuta y
nutricionista, habló de la apiterapia
como tratamiento del dolor mediante
veneno de abejas.

Stands de toda España y del extran-
jero
En lo que se refiere a la feria de stands,
han contado con una amplia participa-
ción. Hubo un total de 30 stands de toda
España y también de otros países, como
Portugal. En ellos se comercializó todo
tipo de material apícola, como trajes, col-
menas, máquinas de extracción,… y tam-
bién mieles de diversos tipos y obtenidas
en diferentes zonas de Cantabria y del

resto de España. En general, los vendedo-
res han quedado muy satisfechos, tanto
por las ventas realizadas como por los
nuevos contactos con posibles clientes
potenciales.
Además, en uno de los expositores se
mostraron varios ejemplares de vespa
belutina, la cual está suponiendo una
gran preocupación para la apicultura
profesional por los efectos  que pudiera
tener.

Más actividades de la feria
En fin de feria, como se ha venido hacien-
do cada año,  se ha llevado a cabo con
otras actividades complementarias como
el concurso de dibujo y el concurso de
postres con miel, realizados por niños, que
posteriormente fueron degustados por los
asistentes.

Ponencia de Manuel Barquín

Autoridades y organizadores de la feria en el stand de UGAM-COAG

Gaspar Anabitarte, junto a Manuel Izquierdo

Ejemplar de Vespa velutina
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LOS SEGUROS AGRARIOS COMBINADOS

La herramienta más eficaz para la 
adecuada gestión de los animales 
muertos en las ganaderías

Las líneas de seguros de retirada y destrucción de animales muertos
fueron creadas en 2002 como consecuencia de una Normativa euro-
pea que prohibía el enterramiento de los animales en una explota-
ción y establecía el procedimiento para el correcto traslado y des-
trucción de los mismos.
Ante la necesidad de cumplir con dicha normativa, el seguro se con-
vierte en una alternativa eficaz y cómoda para el ganadero, que
cuenta con múltiples ventajas:

1
. Este tipo de seguro cubre los gastos ocasionados
por la retirada y la destrucción de los animales
muertos en todas las explotaciones, indepen-
dientemente de las características de las mismas

(tamaño, ubicación, especie…) cubriendo, tanto
la mortandad habitual, como la mortandad
masiva producida por cualquier causa como campa-
ñas de saneamiento ganadero,   

2. El ganadero solo debe preocuparse por solicitar la
retirada de los animales, ya sea a través del teléfono
24 horas de la página web: agroseguro.es
3. Agroseguro abona, en nombre del asegurado, el
coste de la retirada y destrucción directamente a la
empresa gestora y vela para que todo el proceso se
realice de acuerdo con el Reglamento Europeo para la
eliminación de Sandach (subproductos animales no
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destinados a consumo humano).
4. También se encarga de que la cali-
dad con la que se hace el traslado de
los animales sea óptima con el fin de
reducir al mínimo el impacto
medioambiental así como los riesgos
sanitarios de esta actividad. Es impor-
tante para todos, que este proceso se
realice con limpieza y con las medidas
sanitarias adecuadas que prevengan la
transmisión de enfermedades y otros
efectos indeseables (olores, vertidos de
líquidos…). Por eso, Agroseguro, entidad
muy comprometida con los aspectos de
bioseguridad, estimula constantemente
a las entidades gestoras a realizar inver-
siones y desarrollar procedimientos que
garanticen estos objetivos, generando
confianza a los ganaderos y a la
población en general. Entre otros
aspectos se cerciora de la fiabilidad del
peso retirado, de que el servicio se reali-
za con camiones con caja estanca y cie-
rre automático, así como que posean sis-
temas de desinfección para las ruedas y
bajos de sus vehículos, e insecticida en las
cajas para evitar la proliferación de
moscas u otros insectos, habitualmente
asociados a la suciedad y a la transmi-
sión de enfermedades.
5. Además, Agroseguro se preocupe por
ofrecer un servicio de calidad, por ello
pone a disposición de los ganaderos y de
la sociedad en general, un número de
teléfono: 91.837.32.00, extensión:
2015 al que poder comunicar cualquier
tipo de incidencia durante la realización
del servicio, ya sea referida a la gestión
de la retirada (demora en la recogida
de animal una vez realizado el aviso…),
o relacionada con cualquier aspecto de
impacto medioambiental o sanitario.
Agroseguro se encarga de trasladar la
incidencia a quien corresponda para dar
una solución rápida al problema.
6. También, continuando en la línea de
un servicio de calidad, los ganaderos que
lo deseen pueden enviar a Agroseguro
cualquier sugerencia para mejorar los
Seguros de RyD, a través del Buzón de
Sugerencias que está a su disposición
en menú de inicio Atención al Cliente de
la página web de Agroseguro
A estas ventajas hay que añadir que,
tanto Agroseguro, como las Entidades
Coaseguradoras que lo componen son

plenamente conscientes de la situación
actual del sector agropecuario, por ello,
comprometidos con el mismo, durante
los planes 2013 y 2014 se incorporaron
interesantes novedades encaminadas a
que los ganaderos puedan continuar
contratando estas coberturas, que sin
duda son de gran utilidad para su acti-
vidad diaria, al mismo tiempo que se
mejora la calidad en el servicio. 
Entre las novedades más importan-
tes, destaca que, por primera vez, se
permite fraccionar en tres veces el
pago de la prima a aquellos ganade-
ros cuyo coste a su cargo sea de 300
euros o superior, sin que esto suponga
ningún gasto adicional para el ganade-
ro. Así por ejemplo, un ganadero cuya
prima de seguro ascienda a 900 euros,
una vez aplicada la subvención, los
impuestos y las bonificaciones y recargos,
abonará: 
**Primer pago, al suscribir el segu-
ro: 300 euros
**Segundo pago, a los 90 días de la
fecha de entrada en vigor: 300
euros
**Tercer pago, a los 210 días de la
fecha de entrada en vigor: 300
euros
**Total seguro: 900 euros
No obstante, es recomendable que los
ganaderos que quieran seguir contando
con las coberturas que ofrece el Seguro
de Retirada y Destrucción de Animales
Muertos en la Explotación acudan a sus
Entidades Aseguradoras o mediadores
de seguros y consulten las condiciones
para acogerse a esta nueva modalidad
de pago. 
Además se pusieron en marcha otras ini-
ciativas con la intención de minimizar,
en la medida de lo posible, el coste para
el ganadero. Así, entre otras medidas
destacan la reducción de tarifas en fun-
ción del ámbito y de la especie y la
mejora de la tabla de bonificaciones y
recargos. 
Por otro lado, para continuar mejoran-
do en el servicio a los asegurados, se
ampliaron las vías de comunicación
para solicitar la retirada de animales
muertos, pudiéndose hacer de dos for-
mas:
1. A través de la página web de
Agroseguro: agroseguro.es de una forma

ágil y muy intuitiva.
2. Como siempre, a través del teléfono,
pudiendo escoger si prefiere llamar a un
número fijo o a un móvil. 
Por último, señalar que se trata de
seguros subvencionados por las
Administraciones Públicas. El Ministerio
de Agricultura, Alimentación y Medio
Ambiente concede una cantidad deter-
minada por animal, que varía en fun-
ción de la especie, a lo que se añade lo
que puedan conceder las comunidades
autónomas. 

Los ganaderos satisfechos con el
Seguro de Retirada
Según el último estudio realizado por
Agroseguro sobre el Índice de Calidad
Percibida sobre los Seguros de Retirada
y Destrucción de Animales Muertos en la
Explotación, el 84,1% de los ganade-
ros se muestran satisfechos o muy
satisfechos con estos seguros, valorán-
dolos globalmente con un 7,63 entre una
puntuación de 0 a 10.
Si atendemos a aspectos más concretos
del seguro, en torno al 90% de los
asegurados entrevistados valoran
muy positivamente el trato recibi-
do, tanto en el momento de solicitar la
retirada, como en el trato recibido por
parte del camionero cuando se realizó la
misma. Además hay que destacar que
cerca del 70% de los ganaderos
encuestados afirmaron que el ani-
mal fue retirado en 24 horas y casi
el 90% confirmó que el camión de
recogida era el adecuado para la
realización de dicha tarea. 
Es interesante que en ciertas comunida-
des autónomas que se pueden conside-
rar más representativas en lo que a los
seguros de ganado se refiere, como
Galicia o Asturias, otorgan puntuaciones
muy positivas a estos seguros, 7,99 y 8,70
respectivamente. Destaca también la
nota que conceden los ganaderos de
Castilla y León, un 7,11 sobre 10. 
Estos datos vienen a confirmar el esfuer-
zo que realizan todas las administracio-
nes públicas, organizaciones agrarias y
entidades aseguradoras en la incorpora-
ción de nuevas medidas que mejoren las
condiciones del seguro, así como en dar
respuestas positivas a las necesidades del
sector.
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Con ofertas de ganado que han superado las 2500
reses, las últimas ferias celebradas en el mercado
nacional de ganados de Torrelavega  han presentado
algo más de rapidez en las transacciones, aunque con
precios repetitivos.
En lo que se refiere al sector lácteo, ha habido presen-
cia de compradores de fuera, sobre todo de Galicia y
también de otras provincias del sur, lo que ha propor-
cionado mayor agilidad en las ventas. Los techos se han
movido entorno a los 1.800-1.900 €.
En el sector de recría, los cruzados de mayor calidad se
han vendido rápidamente durante estas semanas,
mientras que los de calidad inferior se han cotizado a
la baja. Los terneros frisones se han movido con dificul-
tad debido en parte a una escasa oferta que impedía
completar lotes.
En abasto, se ha apreciado una oferta escasa en casi
todas las ferias, salvo en la del 3 de diciembre que tuvo
algo más de presencia de compradores y ganado de
mayor calidad. 

NOVILLAS 
de primer parto

1900 € de máxima 

TERNERAS  
de 1 a 3 semanas   

Frisona
260 € de media

TERNEROS
de 3 meses cruzados

770€ de máxima

BIENES ASEGURADOS
Edificios de la explotación, mercancías, paja y forrajes,
maquinaria agrícola, ganado,...
COBERTURAS
Básicas: incendio, rayo y explosión. 
Complementarias: extensión de garantías, expoliación,
daños por agua, otros perjuicios, defensa jurídica y reclama-
ciones de daños.
COBERTURAS OPTATIVAS: responsabilidad civil de
explotación, averías, deterioros de limentos, paralización de
la actividad, muerte del ganado, daños materiales,...
MÁS INFORMACIÓN EN EL TELÉFONO 942 80 25 32.

SEGURO MULTIRRIESGOSEGURO MULTIRRIESGO
PARA TU EXPLOTACIÓNPARA TU EXPLOTACIÓN
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OTRAS FERIAS  REGIONALES

MIN. EUROS EXTRA. EUROS

Terneros "rubia gallega" 

descalostrados de 1 mes 70                    450

Ternero Frisón

descalostrado de 1 mes        20                     106

Añojo (precios medios canal) 3.42

Vacuno mayor (precio medio canal) 2.80

Vacuno menor (precio medio canal) 2.88

FERIAS NACIONALES

MERCADO NACIONAL DE SANTIAGO DEMERCADO NACIONAL DE SANTIAGO DE

COMPOSTELACOMPOSTELA

ÚLTIMOS PRECIOS DEL MES
(Mercado Nacional de Ganados de

Torrelavega)

MIN. EUROS MAX. EUROS

Terneros cruzados              160 480

Terneras cruzadas              190 400

Frisón macho                     50 170

Frisón hembra                    30                        130

Estabilidad generalizada en terneros; se mantienen las

cotizaciones en vacno mayor.

MERCADO NACIONAL DE LEÓNMERCADO NACIONAL DE LEÓN
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RALLADO DE SUELOS
GANADEROS

EL PRECIO DE LOS
ALIMENTOS EN
ESPAÑA SE 
MULTIPLICA POR
4,28 ENTRE ORIGEN
Y DESTINO

E
l índice de Precios en Origen y
Destino, estudio realizado mes a
mes por COAG y las organizacioes

de consumidores UCE y CEACCU,
muestra que en el mes de octubre el
precio de los alimetos se multiplicó por
4,28 del productor al consumidor.
Los índices más altos se han apreciado
en la patata, que de un orecio en ori-
gen de  tan solo 5 céntimos, el precio en
odestino se han incrementado hahsta
los 0,64 € de media que se ha vendido
en los supermercados en el mes de
octubre.
En lo que se refiere al IPOD de los ali-
mentos de origen ganadero, el diferen-
cial más alto ha estado en la carne de
cerdo, cuyo precio se ha multiplicado
por 4,37 entre la granja y la mesa.

RALLADO
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ANIMALES
Venta:
• Novillo pardo de montaña, corderos y ovejas lachas y
2 vacas mixtas. Tlf: 616 00 16 28.
• Vacas cruzadas de 2 a 8 años para nuevas incorpora-
ciones. A escoger. Tlf: 607 93 44 44.
• Toro limusin de 22 meses. Hijo de vodka. Tlf: 677 87 18
60.
•Toro limusin. Enseñado a ir al monte. Noble. Fácil de
parto. 4 años. Tlf: 620 31  57 99.
•Toro de año y medio. Frisón. Tlf: 679 21 35 84.
• Cerdo de 200 kg. Tlf: 657 851 875.
• 8 terneras limusinas 7-8 meses, con carta. 900 € cada
una. Tlf: 630 553 099.
• Toro pardo de montaña 3 años. Tlf: 639 37 89 16.
• 5 vacas parda- alpinas en Reinosa. Tlf: 620 14 43 61.
• Ternero raza dexter (raza enana irlandesa). Nobles,
cárnica y lechera. Se pueden tener 4 cabezas por hectá-
rea. Envío fotos por whatsapp. Tlf: 692 117 155.
• Terneros y terneras blondas de Aquitania con carta.
Tlf: 675 634 676.
• 4 terneras limusinas al destete, con carta. Tlf: 679 45 65
74.
• 15 novillas limusinas, Buena genéticca. Madres impor-
tadas de Limoge. Tlf: 675 648 968.
•Carnero. Tlf: 942 56 43 70.
• 15 ovejas lachas. Tlf: 678 404 582.
• Ovejas corderos, un carnero y una yegua de enganche.
Tlf: 654 095 325.
•Chones pequeños. Tlf: 942 67 81 27.
•70 cabras y 7 cabritos. También se cambian por ovejas.
Todas mochas.Tlf: 653 78 33 32.
•Toro limusín. Acostumbrado a ir al monte. Tlf: 659 35
02 38.
•5 vacas mixtas, 4 paridas y una para parir, Liébana. Tlf:
656 39 90 32.
•Ternero limusín con carta. Tlf: 619 01 62 08.
•Cabras en Luriezo (Cabezón de Liébana). 4 machos, 10
cabritos y 41 reproductoras para parir en enero. Tlf: 942
73 02 36.
•Ternero limusin con carta. Tlf: 619 01 62 08.
•12 vacas pardo-alpinas auténticas. Tlf: 620 144 361.
•Pardas de montaña y mixtas, muy nobles. Sólo gana-
deros. Particulares para vida.Tlf: 662 08 89 47.
•Terneras limusinas con carta. Buen precio. Tlf: 650 67 41
21.
•Cabras raza pirenaica, ovejas pura lebaniega (cara
roja). Tlf: 608 999 794.

Compras
• Derechos de pago único. Tlf: 655 465 462.
•Se compran 2 yeguas de mediana edad dóciles. Tlf: 610
67 72 33.
•Se compra novillo pardo de montaña de año a año y
medio. Tlf: 658 400 400.
• Derechos de pago único. Vaca nodriza. Tlf: 654 38 10
54.
•Derechos de pago único. Normales y especiales. Tlf: 610
54 42 44.
•Vacas nodrizas con derechos o son ellos, tienen que ser
nobles o estar acostumbradas a atarse. Tlf: 687 75 64 60.

MAQUINARIA
Venta:
• Remolque para transporte de terneros. Tlf: 616 00 16
28.
•Carro de transporte de segadora Olimpia. Tlf: 942 59
70 71.
• Rastrillo hilerador Usama y volteadora PZ. Tlf: 670 34
46 83.
•Bañera para beber animales en Gama. Barata. Tlf: 942
64 23 62.
•Rotoempacadora Deutz Fahr GP 230. Buen estado.
Tlf: 675 648 968.
• Segadora Bertolin 124. Rueda mediana. Tlf: 942 67 72
25.
• Autpcargador y cisterna. Precio a convenir. Tlf: 653

044 034.
• Gaspardo Busati. Con 2 juegos de cuchillas.
Seminuevos. Tlf: 635 80 55 89.
• Rodillo para alisar la tierra. Tlf: 942 50 62 07/ 619 412
175.
•Volteador FAGA y segadora BCS.Tlf: 618 21 17 86.
•Segadora BCS y batidor de purín. Tlf: 671 12 28 39.
•Segadora hileradora Rapid Euro 3 y casetas para ter-
neros. Tlf: 676 07 17 01.
•Aparato para partear vaca, máquina eléctrica picar
maíz manual, batidor purines,volteadora araña, circui-
to ordeño 5 puntos Westfalia. 676 32 83 49.
•Ordeñadora semi-nueva ovino westfalia, nave metáli-
ca, portones, malla, cámara de frío quesería, paneles
obrador,  2 tanques 2450l y 350l, ….etc.  A 20 minutos
de Reinosa. Tlf: Tlf: 639 02 19 39.

Compras
• Carro original de segadora Aebi. Tlf: 942 59 70 71.
• Tanque de leche de 3000 litros. Tlf: 606 63 95 05.
•Máquina fumigadora de tractor. Entre 500-1000 litros
aprox.Tlf: 676 32 83 49.
•Tanque de 700-800 litros. Tlf: 630 61 25 17.
•Cepillo eléctrico para vacas. Tlf: 650 48 19 22.
•Se busca rotoempacadora encintadora. 2ª mano. En
buen estado. Tlf: 942 73 62 11.

OTROS
Venta:
•Rollos de hierba. Villarcayo. Tlf: 650 44 12 13.
•Leña seca Tlf: 669 95 19 80.
• Coche Aixam Crossline. En muy buen estado. Llantas
de aluminio, radio CD, elevalunas eléctrico,..
Información sin compromiso. Tlf: 680 50 19 16.
• Rollos de hierba. Quijano de Piélagos. Tlf: 600 694
209.
•  Bolas de hierba de 1,70. Gigantes. Tlf: 655 46 54 62.
•  11 rollos de hierba. Tlf: 600 694 209.
•  Segadora Vertolini o similar. Tlf: 654 095 325.
•Ollas Manus y 1 westfalia y tanque Happy 220. Tlf. 618
211 786.
•Bolas de hierba seca. Tlf: 942 67 74 44.
•Rollos de silo. Tlf: 629 41 54 85.
•Rodillo para alisar la tierra. Tlf: 942 50 62 07/ 619 412
175.
• Motor de 2 años, 1 olla de acero inoxidable de ordeño
completa y un carro de yegua con aparejos. Tlf: 638 257
404.
•Ollas de ordeñadora de acero inoxidable con pulsador.
Tlf: 942 67 74 44 .
•Pinza para levantar vacas. Para enganchar a tractor.
Tlf: 626 39 68 48.
• Colmenas en Liébana. Tlf: 652 22 64 04.
• Agricultor productor de forraje interesado en venta
directa de alfalfa en rama, fardo grande y paja de
beza. Tlf: 605 50 44 90.
• Olla de leche de aluminio 35 litros y ordeñadora de 20
litros de aluminio. Tlf: 675 208 287.
• Bola de silo de hierba y hierba seca. Tlf: 657 851 875.
•  12 ollas de leche de 40 litros. Tlf: 669 379 909.
• Fardos de paja pequeños. En La Rioja. Tlf: 696 62 39
03.
• 2 colmenares y terreno. 4 has. Tlf: 942 730 622.

FINCAS/CUOTA
• Se vende finca en Ampero con cuadra para 60 anima-
les, casa de 170m2, 4 cabañas, 23 hectáreas de terreno
distribuidas en 5 lotes con agua. Con toda clase de
maquinaria. Tlf: 942 67 60 94/635 95 14 59.
• Se necesita terreno. Tlf: 661 45 21 09.
• Terreno en Setién. 4116m2. Tlf: 607 39 09 48.
• Se alquila explotación ganadera con instalaciones y
500 carros de terreno. Sólo para interesados en incorpo-
raciones agrarias. Zona Miengo. Tlf: 622 306 692.
• Se busca finca para alquilar. Para ganado de leche.
Toda Cantabria. Tlf: 660 59 49 80.
•Se vende finca de 176 carros aprox. con casa vividora y

cuadra. Con lus y agua. A 4 km de Torrelavega.
Tlf: 658 09 39 37.

•Vendo finca de 750 carros, llana, 1 casa vividora, 2 cua-
dras. En Zurita de Piélagos. También chalet de 160m2.
Tlf: 617 54 88 21.
• Se vende cabaña co 40 carros. Tlf: 638 25 74 04.
•Busco nave ganadera para alquilar. Tlf: 667 487 944.
•Se vende nave ganadera en Cóbreces. 45x17 m.. 2 silos
trinchera. Sala de ordeño en paralelo 4 ptos. Finca con
20 carros. A 50m. de carretera general. Tlf: 607 82 03 10.
•Interesado en fincas rústicas. Con cuadra y agua mejor.
Comarcas de Torrelavega y Santander. Tlf: 616 07 89 34.
•Se alquila terreno llano.Mínimo 100 carros. Se entrega
limpio. Tlf: 942 59 03 29.
•Se vende finca rústica con cabaña de 400 carros y casa
vividora con garaje. Cuadra y pajar. Cillero de Toranzo.
Buen precio. Tlf: 609 199 673.
•Finca ganadera 7ha en Rasillo de Vollafufre. Ideal vas-
cuno y caballar, con cabaña de 2 plantas. 100m2 cada
una. Con agua y luz. Tlf: 629 18 13 47.
•Se alquila cuota de leche. Tlf: 680 311 318.
•Compro terreno rústico para ganado caballar. Aprox.
1000 carros. 15-20 has. Entre Unquera y Comillas. Zona
occidental. Se valora casa y cuadra. Tlf: 639 98 55 15.
•Se busca finca rústica. Entre 5000 y 8000 m2. En com-
pra. Zona centro de Cantabria. Tlf: 659 92 33 02.

BOLSA DE TRABAJO

•Agricultor productor de forraje. Veza (forraje fardo),

alfalfa (rama fardo), paja cereal. Tlf: 605 50 44 90.

•Se ofrece matrimonio para cuidado de casa, vaquería,

granja,…Responsables, Con ganas de trabajar. Tlf: 625

235 602/628 026 918.

•Busco alojamiento en finca rural. Zona oriental. A cam-

bio de mi trabajo sin remuneración. Tlf: 622 43 66 28.

•Servicios forestales, desbroce de fincas, tala, plantación,

etc…Buenos precios. Tlf: 629 52 06 75.

•Se ofrece persona para trabajar como peón ganadero.

Tlf: 651 531 581/ 639 270 365.

•Busco trabajo en explotación ganadera. David. Tlf: 622

109 777.

•Se busca trabajo en explotaciones agrícolas o ganade-

ras. Tlf: 669 762 769.

•Se ofrece obrero. Leche o carne. Mantenimiento de jar-

dines. Limpieza de fincas. Con experiencia. Tlf: 650 631

453.

•Busco trabajo en ganadería. Leche o carne. Con expe-

riencia. Tlf: 627 17 24 70.

AYUDANOS A MEJORAR EL
TABLÓN DE ANUNCIOS

Sabemos que esta sección es de
gran utilidad para l@s ganader@s
y agricultor@s. Por ello, Con el fin
de mejorar el tablón de anuncios

de la revista “Campo Vivo”, te
pedimos que nos llames para reti-
rar los anuncios de lo que se haya
vendido. Llámanos al 942 80 25

32 para poner y retirar 
tu anuncio.

MUCHAS GRACIAS POR TU
COLABORACIÓN
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OFICINAS Y HORARIOS DE UGAM-COAG

Oficina Central:
Ferial de Ganados de Torrelavega. C/Fernándo

Arce. S/N. Telf.: 942 80 25 32/ 942 80 85 10

Fax: 942 88 89 03
Oficinas comarcales
RAMALES
C/ Luis Alonso Otero, nº 2. Telf. /Fax: 942 64 65 59.

Horario: de lunes a viernes de 10 a 14 horas.

POTES
Convento San Raimundo (frente a la ludoteca)

Telf.: 942 73 80 66. 

Horario: lunes, de 10 a 14 horas.

VILLACARRIEDO

Avda. de los Indianos. Telf.: 942 59 06 97.

Horario: de lunes a viernes, de 10 a 14 horas.

GAMA

C/ El Crucero, S/N. Telf.: 942 64 21 14.

Horario: de lunes a viernes, de 10 a 14 horas.

REINOSA

Local de la Cooperativa Campoo- Los Valles.

Telf.: 615 81 15 10.Horario: lunes de 9:30 a 13:30.

GUÍA DE SERVICIOS

•Servicios de Asesoramiento Integral a explotaciones
agrarias.
•Asesoramiento jurídico (consultas, reclamaciones vía
administrativa y judicial, altas y bajas en la Seguridad
Social,…)
•Asesoramiento fiscal (declaraciones de la renta, IVA, sub-
venciones, amortizaciones, libros contables,…)
•Tramitación de las ayudas de la PAC y otras.
•Información y asesoramiento técnico.
•Asesoramiento y realización de proyectos (naves, estabu-
laciones y memorias técnicas).
•Información y tramitación de ayudas de la Ley de

Dependencia.

•Información y tramitación en la inclusión en ganadería y

agricultura ecológica u otras marcas de calidad.

•Información del sector a través de la revista “Campo

Vivo” y de reuniones periódicas o conferencias.

•Variedad de cursos de formación (informática, apicultu-

ra, producción ecológica. Elaboración de productos arte-

sanales,  Política Europea Agraria, asociacionismo agrario,

alimentación en ganado de leche y carne,…)

•Descentralización de servicios (nuestras oficinas están

repartidas por distintos puntos de la región para estar más

cerca del ganadero).

CUOTA ANUAL: 70 €

UNIÓN DE GANADEROS Y AGRICULTORES MONTAÑESES.NOVIEMBRE- DICIEMBRE 2014. Nº 29. 
Edita: UGAM-COAG; Imprime: J. Martínez.  Diseño y redacción: Eva Sañudo Gómez. 

Colaboran los servicios técnicos de UGAM-COAG.
DEPÓSITO LEGAL SA 448-2012

UGAM-COAG EN LAS REDES SOCIALES
FACEBOOK: Eva Ugam-coag Sañudo Gomez//ugam-coag

TwITTER: @UGAMCOAG// @vuchiss
BLOG: www.ugam-coag.blogspot.com

Campo Vivo
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